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¢ ASASE presenta su nuevo episodio de su podcast: Confianza y largo plazo: cémo piensa un proveedor de capacidad

e Asisa prepara su entrada en Hogar junto a Tuio y constituye Asisa Home

¢ Helix Marine celebra su quinto aniversario y anuncia nuevas lineas de crecimiento

¢ Stoik celebra en Madrid el crecimiento de su operacién en Espafia

¢ Credicand y REVO Insurance firman un acuerdo para reforzar la capacidad en seguros de Caucién para compradores de vivienda
¢ Chance Underwriting asiste al inicio de Hiscox On Tour en Madrid

¢ Weecover lanza Weecover Payments, su nuevo médulo de orquestacién de pagos para seguros

e GES 40 Legal Services impulsa la formacién practica de sus profesionales con simulacros de juicio

¢ Muiioz Arribas participa en el Congreso Nacional de Derecho de la Construccién

¢ Hispania renueva su identidad visual corporativa

Y EN LA SECCION DE BROKERS AMIGOS

¢ Confluence Group celebra en Cérdoba la segunda edicion de “Confluence en Mayo”

¢ Gesa Mediacion refuerza su estructura con dos incorporaciones estratégicas

¢ Compensa (Howden) presenta su nueva identidad de marca

e La Asamblea de mayo del CCC vuelve a reunir en Moia a sus socios y a MMT Seguros por cuarto afio consecutivo

e Fecor incorpora a Intermundial a su grupo de apoyo

¢ ASASE y FASE inauguran en Barcelona el primer Rendezvous europeo de Agencias de Suscripcién

e ASASE pone en valor el papel de las agencias de suscripcion espafiolas en el MGA Rendezvous 2026
¢ Exsel participa en el MGA Rendezvous 2026 celebrado en Barcelona

¢ Epsom Consultores, presente en el Rendezvous MGA organizado por FASE y ASASE

¢ Intercaucion, presente en The MGA Rendezvous Barcelona 2026

¢ Iberian Insurance Group participa en The MGA Rendezvous Barcelona 2026

¢ WiiRe participa en The MGA Rendez-vous celebrado en Barcelona

¢ Nuvu participa en el primer FASE Rendezvous celebrado en Barcelona

¢ Names Europe se suma al didlogo europeo en The MGA Rendezvous Barcelona 2026
¢ DUAL Ibérica participa en el Rendezvous MGA organizado por FASE

¢ Hispania participa en el European MGA Rendezvous celebrado en Barcelona

¢ SSRIberia participa en el MGA Rendezvous 2026 celebrado en Barcelona

Y como entrevista en exclusiva...

William Pitt
Director Ejecutivo de FASE
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ASASE PRESENTA SU NUEVO EPISODIO DE
SU PODCAST: CONFIANZA Y LARGO
PLAZO: COMO PIENSA UN PROVEEDOR DE
CAPACIDAD

ASASE (la Asociacion de Agencias de Suscripcién
Espafiolas) acaba de publicar un nuevo episodio de su
podcast, en el que aborda uno de los temas mas relevantes
dentro del ecosistema de las agencias de suscripcion: el
papel que ejerce el proveedor de capacidad y su relacién con
las agencias.

El episodio cuenta con la participacién de Angel Mas,
Managing Director de AmTrust International Specialty y
CEO de AmTrust International Underwriters y Mercedes
Castillo, Directora Comercial de AmTrust International,
quienes ofrecen una visién especialmente practica sobre
cdémo piensa un proveedor de capacidad a la hora de
trabajar con una agencia de suscripcién.

Durante la conversacion, se analiza de forma profunda qué
aporta una entidad aseguradora mas alld de la propia
delegacién de capacidad, destacando aspectos como la
estabilidad a largo plazo, la especializacién técnica, la
confianza, la calidad del dato y la importancia de hablar el
mismo idioma que la agencia.

Ademas, Angel Mas y Mercedes Castillo explican cémo es el
dia a dia una vez firmado el acuerdo de Binder, poniendo
especial foco en la comunicaciéon constante, el seguimiento
de la cartera, la gestibn de desviaciones vy el
acompafiamiento diario operativo siempre se tiene que
construir sobre la transparencia y vision compartida.

Este episodio, permite entender mejor una de las piezas clave y mas determinantes del modelo de la agencia de suscripcién.
Una conversacion de gran interés para las agencias socias de ASASE, especialmente para aquellas que buscan abrir nuevas
relaciones de capacidad o comprender mejor qué espera una aseguradora de una Agencia de Suscripcion.

El episodio ya esta disponible en Spotify .

FASE nace como la Federacidon Europea de Agencias de Suscripcion, con el objetivo de representar,

éCONOCE§ A LA conectar y fortalecer al ecosistema MGA en Espafia.

FEDERACION DE

AGENCIAS DE La Federacion actia como punto de encuentro entre agencias, aseguradoras, reaseguradoras,
SUSCRIPCION proveedores de capacidad y empresas de servicios especializados. Su misién es impulsar el
EUROPEA...? reconocimiento del modelo MGA, fomentar la colaboracién entre mercados, promover un sector mas

profesional, innovador y conectado.
A través de iniciativas como el MGA Rendezvous, FASE crea espacios de networking, intercambio de
conocimiento y generacion de oportunidades de negocio.

ESPECIALIDADES

Representar al mercado MGA europeo, Conectar S
entre MGAs y proveedores de capacidad, Networking -

CONTACTALOS

info@fasemga.com

FEOERATION DES AGENCES DE paneuropeo, Impulsar el crecimiento sostenible del \. +31 20 809 9613
SOUSCHIEHCN[EURORERIES modelo de MGA y apoyo regulatorio y conocimiento

de mercado.
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Asisa estd preparando su operativa para comenzar a operar

ASISA PREPARA SU ENTRADA EN en el ramo de Hogar, a la espera de recibir la correspondiente

HOGAR JUNTO A TUIO Y CONSTITUYE autorizacién de la Direccidon General de Seguros y Fondos de
ASISA HOME Pensiones (DGSFP) para iniciar su actividad.

Segln recoge el diario EI Economista, a raiz de una
publicacion del Boletin Oficial del Registro Mercantil, la
aseguradora ha constituido una nueva sociedad denominada
Asisa Home, con la que prevé prestar servicios de asistencia y
reparaciones vinculados al ambito del Hogar.

Ademas, la publicacion sefiala que Asisa habria firmado un
precontrato con la insurtech Tuio, socio de ASASE, para el
lanzamiento y distribucion de los nuevos productos de Hogar
en el mercado. Esta colaboracion permitiria combinar la
capacidad aseguradora y estructura de Asisa con el enfoque
digital e innovador de Tuio en el desarrollo y comercializacién
de soluciones aseguradoras.

La nueva compafiia, con sede en Madrid, tendria como objeto
la prestacion de servicios integrales relacionados con la
reparacién, mantenimiento, instalacién, sustitucién, revision,
diagnostico, asistencia técnica, conservacion y mejora de
bienes muebles e inmuebles, asi como de sistemas, equipos y
dispositivos tecnoldgicos.

Con este movimiento, Asisa avanza en su estrategia de
diversificacion hacia el ramo de Hogar, mientras Tuio refuerza
su papel como insurtech especializada en impulsar nuevos
modelos de distribuciéon y experiencia digital en el sector
asegurador.

Fuente: Seguros News

HELIX MARINE CELEBRA SU QUINTO
ANIVERSARIO Y ANUNCIA NUEVAS LINEAS DE

CRECIMIENTO

Helix Marine celebr6 en Madrid su quinto aniversario con
un encuentro que reunié a profesionales nacionales e
internacionales del sector asegurador, entre ellos brokers,
aseguradoras, peritos, abogados y otros actores vinculados
al mercado maritimo y de riesgos especializados.

Durante el evento, la agencia de suscripcién anuncié tres
novedades relevantes para su evolucién: la autorizacion
para entrar en el negocio de Puertos y Terminales, el inicio
de operaciones en Portugal como primer paso dentro de
su expansion por la Unidn Europea y Latinoamérica, y su
desembarco en el sector de la Energia.

Rafael Real, CEO de Helix Marine, destac6 que la compafiia afronta 2026 con un plan estratégico centrado en el
crecimiento, la diversificacion, el desarrollo tecnolégico y la consolidacién de su posicionamiento como agencia especializada
en riesgos maritimos complejos y nuevas lineas de negocio.

El fundador de Helix Marine también subray la evolucién registrada por la agencia en 2025, ejercicio en el que alcanz6 un
crecimiento del 20% en primas de seguros, una retencion de pdélizas del 90% y una tasa de transformacién superior al 40%.
Segun Rafael Real, estos datos refuerzan un modelo basado en una suscripcidn rigurosa y en un sistema integral de gestién
de siniestros.
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Desde la compafiia también destacaron el crecimiento del area de recobros, considerada estratégica para el desarrollo de la
empresa, asi como una tasa de transformacion a pdliza superior al 30% sobre peticiones analizadas y cotizadas.

En el marco de la celebracién, Helix Marine realizé ademas un reconocimiento a varios profesionales del sector, entre ellos
Elena Benito, periodista especializada; Manuel Urrutia, director general de Confianz; Ignacio Pina, abogado especialista
en Maritimo; Fernando Lépez y Salvador Gisbert, de Segur 9; Beatriz Garcia, de Willis; José Angel Martinez, de Reale
Seguros; y Alfredo Fajardo.

Cinco afios después de su creacion, Helix Marine continla trabajando en exclusiva para Espafia con Tokio Marine Europe,
aseguradora especializada en maritimo y logistica, a la que se han sumado otras entidades como Smatbp, Markel y Reale,

ademas de nuevas incorporaciones previstas préximamente.

Fuente: Seguros News

Stoik celebr6 en Madrid la evolucién de su actividad en Espafia

STOIK CELEBRA EN MADRID EL CRECIMIENTO junto a corredores y colaboradores, en un encuentro en el que
DE SU OPERACION EN ESPANA la insurtech puso en valor el crecimiento alcanzado en el
mercado nacional y su apuesta por seguir desarrollando

soluciones de ciberseguro apoyadas en tecnologia.

Durante el evento, Juan Ramallo, Country Manager de Stoik
Iberia, destac6 que la compafiia ha duplicado su equipo en
Espafia en apenas un afio. Ademas, sefialé que en el dltimo
ejercicio 250 corredores han realizado al menos una cotizacién
de sus productos de ciberseguro, alcanzando ya mas de 900
poélizas emitidas.

Ramallo agradecié el apoyo recibido por parte de los
corredores y subrayé el compromiso de la compafiia por
continuar mejorando su propuesta de valor, con productos
diferenciales y una fuerte base tecnolégica. Segiin avanzo, Stoik
seguira presentando novedades a lo largo del afio.

El encuentro también conté con la participacién de Jules Veyrat, cofundador y CEO del grupo, quien mostré su satisfaccion
por la evolucién de Stoik en Espafia, al que definié como uno de los mercados mas importantes de Europa para la compafiia.

Veyrat recordd que Stoik nacié hace cinco afios con una idea clara: proteger a las empresas frente al riesgo ciber a través de
un producto asegurador diseflado especificamente para corredores. En este sentido, destacé dos pilares fundamentales del

modelo de la compadia: la simplicidad para facilitar el trabajo de corredores y clientes, y una fuerte inversién en tecnologia.

Desde Stoik remarcaron que su desarrollo en Espafia es solo el inicio de un proyecto a largo plazo, con la ambicion de seguir
acompafiando a las empresas en la proteccidn frente al riesgo cibernético de la mano del canal corredor.

Fuente: Seguros News

CREDICAND Y REVO INSURANCE FIRMAN
UN ACUERDO PARA REFORZAR LA
CAPACIDAD EN SEGUROS DE CAUCION ﬂ

PARA COMPRADORES DE VIVIENDA
CREDICAND

La Agencia de Suscripcién espafiola Credicand y la AGENCIA DE SUSCRIPCION
aseguradora italiana REVO Insurance han formalizado
un acuerdo estratégico mediante un binder de Caucion
en afianzamiento.

@ www.asase.eu Vi }
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A través de esta alianza, REVO Insurance concede a Credicand capacidad para la suscripcion de seguros de Caucién
destinados a garantizar las cantidades entregadas a cuenta por los compradores de viviendas, una cobertura clave en el
ambito promotor y con una demanda creciente en el mercado.

En el marco del acuerdo, Credicand aportara su tecnologia, su capacidad técnica de suscripcion y su amplia presencia entre
los mediadores de seguros.

Esta colaboracién refuerza a ambas entidades y responde a un objetivo comun: ofrecer soluciones aseguradoras
especializadas en un segmento promotor especialmente dinamico, donde la cobertura de garantias legales para
compradores de vivienda contindia ganando relevancia.

En palabras de Miguel Angel Guerrero, director general de Credicand: “Este acuerdo fortalece y amplia nuestra

capacidad de suscripcion en Credicand, con la responsabilidad de incorporar a una compaiiia de prestigio en el
mercado asegurador europeo como es REVO".

Fuente: Seguros News

CHANCE UNDERWRITING ASISTE AL INICIO

DE HISCOX ON TOUR EN MADRID

Chance Underwriting asistié la semana pasada en Madrid a la
primera sesion de Hiscox On Tour, la nueva serie de conferencias
impulsada por Hiscox Espaiia.

La jornada, organizada bajo el titulo “Impulsando el talento en la
mediacién” y con la colaboracion de la consultora growz
Consultants, puso el foco en la dimensién mas humana del sector
asegurador: los equipos, el talento y las personas que trabajan
cada dia en la mediacién.

Desde Chance destacaron el caracter inspirador del encuentro, que
permiti6 compartir experiencias y opiniones con numerosos
profesionales del sector, asi como el valor de este tipo de iniciativas
para seguir impulsando el desarrollo y la conexion entre actores
del mercado asegurador.

Fuente: LinkedIn

Weecover ha anunciado el lanzamiento oficial de Weecover

WEECOVER LANZA WEECOVER PAYMENTS, Payments, su nuevo médulo de orquestacion de pagos de

SU NUEVO MODULO DE ORQUESTACION DE seguros, disefiado para simplificar la gestlo.r.w de cobros en el
sector asegurador y resolver la complejidad operativa y
PAGOS PARA SEGUROS tecnolégica que supone integrar distintos métodos,

proveedores y sistemas internos.

La solucién nace con el objetivo de conectarse a cualquier ecosistema tecnolégico, ya sea un ERP, CRM, core asegurador o
eCommerce, permitiendo centralizar y gestionar toda la operativa de cobros desde un Unico punto de control.

A diferencia de las pasarelas de pago genéricas, Weecover Payments se presenta como una herramienta flexible y
adaptada a las necesidades especificas de aseguradoras y grandes distribuidores. El médulo permite combinar mdltiples
métodos de pago, como tarjeta, domiciliacién bancaria, Bizum, PayPal, Apple Pay o Google Pay, asi como distintos
proveedores, entre ellos Stripe, Paycomet o Monei, sin obligar a las compafiias a cambiar su plataforma tecnoldgica.
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“Hemos detectado que el sector asegurador necesitaba una capa

de inteligencia propia en la gestion de sus pagos”, afirma Rafael

Gallardo, CDO & Co-Founder de Weecover. “Nuestro médulo no ' \
solo procesa transacciones; permite crear modelos de 1>
suscripcién, gestionar el cobro recurrente de forma segura y =2

ofrecer planes de pago flexibles que se ajustan automaticamente
si hay cambios en los impuestos, precios o coberturas”.

W E E COVER

Segun explica la insurtech, Weecover Payments ya estd activo en
aseguradoras, donde ha permitido conectar e integrar la operativa de
pagos con plataformas de gestién interna en apenas cuatro semanas. T s

La compafiia sefiala ademas que la plataforma logra mantener activas el 95% de las suscripciones y cobros recurrentes
gestionados, reduciendo en algunos casos casi a la mitad el tiempo dedicado a tareas administrativas como conciliaciones
contables, gestion de devoluciones o actualizacién de condiciones de pago.

El médulo garantiza el cumplimiento de las principales normativas europeas en materia de proteccién de datos y seguridad
financiera, incluyendo DORA, GDPR y PSD2. Ademads, permite automatizar cobros futuros con la autorizacién inicial del
cliente, sin almacenar los datos de su tarjeta, reforzando asi la seguridad y tranquilidad del usuario final.

Entre sus principales funcionalidades destacan la integracion sencilla con distintos sistemas, la posibilidad de modificar
planes de pago de forma flexible, la gestién omnicanal de cobros online, en tienda fisica o mediante enlaces de pago seguros,
asi como informes en tiempo real y avisos automaticos sobre el estado de cada transaccion.

Para profundizar en el impacto de esta tecnologia y en la evolucién de los cobros dentro de la industria aseguradora,
Weecover celebrara el webinar “Tendencias de pago en seguros: la evolucién hacia el cobro inteligente” el préximo
miércoles 27 de mayo de 2026 a las 17:00 horas. Durante el encuentro se presentaran casos de uso reales y se analizard
como la flexibilidad en los pagos puede contribuir a mejorar la retenciéon de clientes y la eficiencia operativa de las
aseguradoras.

Fuente: Seguros News

GES 40 LEGAL SERVICES IMPULSA LA
FORMACION PRACTICA DE SUS PROFESIONALES

CON SIMULACROS DE JUICIO

GES 40 Legal Services ha desarrollado recientemente una iniciativa
interna de formaciéon practica basada en la realizacién de
simulacros de juicio sobre asuntos reales tramitados por el
despacho.

El objetivo de esta actividad ha sido acercar a los miembros mas
jovenes del equipo a situaciones procesales habituales,
permitiéndoles reforzar sus conocimientos juridicos y desarrollar
habilidades esenciales para el ejercicio profesional, como la
argumentacién, la capacidad de anticipacién, la gestién del tiempo y
la seguridad en sala.

Durante la sesidn, los participantes asumieron distintos roles procesales, poniendo a prueba su capacidad de analisis,
estrategia y reaccién ante imprevistos, en un entorno disefiado para reproducir la dinamica real de los tribunales.

Con esta iniciativa, GES 40 Legal Services refuerza su apuesta por una formacion orientada a la practica, entendiendo que la
experiencia directa es una herramienta clave para preparar a sus profesionales ante los retos del futuro.

Desde el despacho destacan que este tipo de acciones forman parte de su compromiso con la excelencia, el aprendizaje
continuo y el crecimiento profesional de su equipo.

Fuente: LinkedIn
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MUNOZ ARRIBAS PARTICIPA EN EL CONGRESO
NACIONAL DE DERECHO DE LA CONSTRUCCION

Muioz Arribas Abogados ha participado en el Congreso
Nacional de Derecho de la Construccion, organizado por el
llustre Colegio de la Abogacia de Madrid y el Centro de
Estudios ICAM, un encuentro de referencia para
profesionales del ambito juridico y del sector de la
construccion.

En representacion del despacho asistieron sus socios
Francisco Javier Muioz Villarreal y Alberto Muioz
Villarreal, quienes formaron parte de una jornada centrada
en analizar los principales retos juridicos que afronta
actualmente el sector.

Durante el congreso se abordaron cuestiones de especial
relevancia, como el Anteproyecto de Ley Organica de
Integridad Publica, los retos del public compliance en el
ambito de la construccién, la situacién y perspectivas del
mercado inmobiliario, la visién internacional de los contratos
de construccion y el impacto de la inteligencia artificial en la
gestion de grandes proyectos de infraestructuras.

Desde Mufioz Arribas Abogados destacaron el valor de este tipo de espacios para reflexionar sobre las nuevas tendencias
juridicas, compartir conocimiento con otros profesionales del sector y reforzar su compromiso con la excelencia en el

asesoramiento a clientes vinculados al ambito de la construccién.
Fuente: LinkedIn

HISPANIA RENUEVA SU IDENTIDAD VISUAL

CORPORATIVA

Hispania ha presentado la evoluciéon de su marca y la
renovacién de su identidad visual corporativa, un cambio
con el que la agencia de suscripcion y bréker de reaseguro
busca reflejar su adaptacién a un entorno cada vez mas
global, dinamico y competitivo.

Segun explican desde la compafiia, esta renovacién supone
una modernizacion de la marca sin perder la esencia que
ha definido a Hispania desde sus origenes. El objetivo ha
sido construir una imagen mas contemporanea, versatil y
reconocible, capaz de transmitir dinamismo, visién de
futuro y una identidad con caracter propio.

La actualizacién de la marca responde a la evolucién natural de Hispania como compafia y busca reforzar su
posicionamiento estratégico, mejorar la coherencia visual en todos sus puntos de contacto y consolidar una imagen alineada
con su crecimiento y proyeccién internacional.

En palabras de Alejandro Fraile, Country Manager Espafia y Global Commercial Manager de Hispania, “esta evolucién
visual representa mucho mas que un cambio estético, mantiene el ADN de Hispania y construye una identidad
reconocible, consistente y que refuerza ademas nuestra personalidad. Refleja quiénes somos hoy y hacia dénde
queremos avanzar como compafia global, agil y preparada para responder a un mercado en constante

transformacién”.
Fuente: Seguros News
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CONFLUENCE GROUP CELEBRA EN
CORDOBA LA SEGUNDA EDICION DE
“CONFLUENCE EN MAYO”

Confluence Group ha celebrado en Cérdoba la segunda edicion
de “Confluence en Mayo”, una iniciativa creada para generar un
espacio de encuentro entre compafias del mercado,
colaboradores estratégicos y profesionales vinculados a la red de
la entidad.

El objetivo de esta jornada fue fomentar conversaciones de valor,
compartir experiencias y fortalecer vinculos entre profesionales
del sector asegurador en un entorno cercano y diferencial.

Segln destacan desde Confluence Group, la eleccién de
Cérdoba, coincidiendo con la celebracién de sus emblematicos
patios, volvié a aportar un caracter singular al encuentro. Los
asistentes pudieron disfrutar de una experiencia exclusiva que
incluyé la visita a espacios historicos como el Palacio de Viana,
una comida privada en el Circulo de la Amistad de Cérdoba y una
actuacion de guitarra y cante flamenco como cierre de la jornada.

““Confluence en Mayo” representa exactamente la forma en la que entendemos las relaciones dentro del sector asegurador:
cercania, confianza y tiempo de calidad compartido. Queremos seguir creando espacios donde sucedan conversaciones
reales y donde las conexiones profesionales nazcan de forma natural, en un entorno cuidado y verdaderamente especial”,

destacé José Luis Medel.

Con esta segunda edicion, Confluence Group consolida una iniciativa que combina networking, cultura y relacion
profesional, reforzando su apuesta por crear espacios de encuentro de calidad dentro del sector.

Fuente: Seguros News

GESA MEDIACION REFUERZA SU ESTRUCTURA

CON DOS INCORPORACIONES ESTRATEGICAS

Gesa Mediacién ha reforzado su estructura estratégica y
operativa con dos incorporaciones clave: Pablo
Albaladejo, que se suma al Consejo de Administracién, y
Lucia Sanchez, que asume la Direccién Técnica
Responsable de la Actividad de Distribucion, en sustitucién
de Valentin Palanca.

La incorporacién de Pablo Albaladejo al Consejo supone
un paso natural en la evolucion de la correduria, al formar
parte de la tercera generacién de la empresa. Graduado en

Administracién y Direccién de Empresas por ESIC y con un Master en Direccién Financiera por IE Business School, Albaladejo
cuenta con una sélida formacién analitica y una clara orientacién hacia la optimizacién de procesos y la toma de decisiones

basada en datos.

Durante su trayectoria en Gesa Mediacién, ha desempe
participando en el disefio y ejecucién de estrategias de cre

flado funciones relevantes en el area de desarrollo de negocio,
cimiento, la modernizacion y digitalizaciéon de procesos internos y

la consolidacion de nuevas lineas de negocio dentro del grupo.
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Por su parte, Lucia Sdnchez asume la Direccidn Técnica tras una soélida trayectoria en el sector asegurador. Graduada en
Derecho, destaca por su experiencia en la tramitacién y supervisién de siniestros complejos, asi como en la coordinacién con
compafiias aseguradoras, peritos y equipos técnicos.

En esta nueva etapa, Lucia Sdnchez liderard el desarrollo de soluciones aseguradoras, la relaciéon con los mercados y la
supervision de la politica de suscripcion y colocacion de riesgos, con un enfoque centrado en la calidad del servicio, la
agilidad y la eficiencia operativa.

Con estos nombramientos, Gesa Mediacién refuerza la continuidad de su proyecto de crecimiento, transformacion y
profesionalizacion dentro del mercado asegurador.

Fuente: Seguros News

Compensa (Howden) ha presentado su nueva identidad de

COMPENSA (HOWDEN) PRESENTA marca, una evolucion con la que la compafiia busca reflejar su

SU NUEVA IDENTIDAD DE MARCA consolidacidon como partner estratégico para los departamentos
de Recursos Humanos.

Bajo el concepto “Time to evolve”, la nueva marca representa una
etapa centrada en la cercania, la escucha activa y el
acompafiamiento a las organizaciones en sus procesos de
transformacion cultural, bienestar y gestién del talento.

Segun explica la compaifiia, este rebranding va mas alla de un
cambio visual y responde a una evolucién estratégica hacia una
forma mas humana, flexible y actual de entender el entorno
laboral.

La nueva identidad incorpora un disefio mas dindmico y
contemporaneo, acompafiado de un simbolo inspirado en un
circulo abierto, con el que Compensa Howden quiere transmitir
ideas como la evolucion constante, la colaboracién y la capacidad
de adaptacién a las nuevas necesidades de empresas y
profesionales.

“Esta nueva etapa refleja co6mo hemos evolucionado junto a nuestros clientes y cémo queremos seguir
acompaiandolos en sus retos de transformacion, bienestar y experiencia del empleado. Queremos proyectar una
marca mas cercana, abierta y preparada para responder a los desafios actuales de las organizaciones, manteniendo
siempre nuestra esencia y vocacién de acompaiamiento”, explica Alejandro Juan Peird, director general de Compensa.

Fuente: Seguros News

Moia acogi6 por cuarto afio consecutivo la Asamblea del mes
LA ASAMBLEA DE MAYO DEL CCC VUELVE A de mayo del Club Catala de Corredors d’Assegurances (CCC),
REUNIR EN MOIA A SUS SOCIOS Y A MMT en una cita que ya se ha convertido en una tradicion dentro de

SEGUROS POR CUARTO ANO CONSECUTIVO la asociacion gracias a la colabora~c,|on de. !VIMT Seguros. Como
en ediciones anteriores, la compafiia volvié a reunir a los socios

del CCC junto a su equipo directivo y comercial en un ambiente
cercano y distendido, culminando la jornada con la ya tradicional paella organizada por MMT para todos los asistentes.

Uno de los puntos mas destacados de la asamblea fue el andlisis de los resultados de la DEC 2025 correspondientes a las 28
corredurias asociadas. El volumen total de negocio intermediado alcanzé los 141,7 millones de euros, de los cuales 126
millones corresponden al negocio de No Vida y mas de 15,6 millones al negocio de Vida. El crecimiento registrado durante
2025 fue especialmente significativo, con un incremento del 13,3% en el total de primas, un 11,1% en No Vida y un destacado
33,8% en Vida, situdndose claramente por encima de la evolucién del mercado.
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La asamblea también puso en valor el crecimiento de la facturacidn conjunta de las corredurias del Club, que alcanzé los 22,3
millones de euros, con un incremento del 15,1% respecto al ejercicio anterior, asi como la mejora de la ratio de comisiones,
que se situd en el 15,8%, superando los registros de afios anteriores.

En cuanto a la evolucién del ejercicio 2026, se analizaron los resultados correspondientes al mes de abril, destacando un
crecimiento del 14,38% en primas de No Vida con las compafias preferentes, nuevamente por encima del crecimiento del
mercado.

Dentro de los trabajos habituales de las diferentes comisiones de la asociacion, el CCC anunci6 la incorporaciéon de Monica
Pifiol como nueva Consultora Tecnolégica del equipo de apoyo del Club. Su funcién sera acompafiar y asesorar a las
corredurias asociadas para optimizar el uso de las herramientas tecnoldgicas y mejorar la eficiencia operativa de los socios.

Por parte de MMT Seguros, asistieron diversos miembros del equipo
directivo de la compafia, entre ellos Carlos Navarro, director comercial,
Jaime Miquel, director técnico y Pablo Pefuela, director financiero, junto al
equipo de soporte comercial y técnico de Catalufia. Durante la jornada,
Carlos Navarro destacé el valor de este tipo de encuentros profesionales
junto al Club Catala de Corredors para seguir fortaleciendo la cercania y la
confianza con la mediacién, en una jornada marcada por el intercambio de
experiencias y la visién compartida sobre los retos y oportunidades del
sector. “Espacios como este nos permiten seguir fortaleciendo
relaciones, escuchar de cerca a la mediacién y continuar avanzando
desde la confianza, la colaboracion y el compromiso mutuo”.

Club Catala
Corredors
d’Assegurances

La asamblea cont6 también con la participacién de Artur Refié, Chairman de Guy Carpenter Iberia, quien ofrecié una vision
especializada sobre la evolucién del mercado de Lloyd's y los principales retos y tendencias del reaseguro a nivel mundial.

Fecor ha anunciado la incorporacién de Intermundial a su grupo

FECOR INCORPORA A INTERMUNDIAL de apoyo, reforzando asi su red de entidades colaboradoras
A SU GRUPO DE APOYO vinculadas al desarrollo y especializacién del canal corredor.

Para Alberto Ocarranza, presidente de Fecor, esta
incorporacién permite sumar a una compafiia con una amplia
especializacion en areas de interés para los corredores. En este
sentido, destacd que el objetivo de la federacién es acercar al
colectivo soluciones que les permitan ampliar su capacidad de
asesoramiento, identificar nuevas oportunidades de negocio y
responder mejor a las necesidades de sus clientes.

Por su parte, Manuel Lépez, CEO de Intermundial, subrayé la
importancia del canal corredor en la evolucion del seguro,
especialmente en ambitos como el seguro de viaje, donde las
necesidades del cliente cambian de forma constante. Asimismo,
sefial6 que formar parte de Fecor permitira a la compafiia estar
mas cerca del sector, escuchar sus necesidades y aportar
soluciones cada vez mas especializadas.

Fuente: Seguros News
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ASASE Y FASE INAUGURAN EN BARCELONA
EL PRIMER RENDEZVOUS EUROPEO DE
AGENCIAS DE SUSCRIPCION

ASASE tuvo un papel protagonista en la apertura del primer FASE Rendezvous, celebrado en Barcelona, un encuentro que
reunié a cientos de profesionales del ecosistema MGA europeo con el objetivo de impulsar el didlogo, la colaboracién y la
representacion del sector a nivel internacional.

La introduccién del evento corrié a cargo de Dario Spata, Presidente de ASASE, junto a William Pitt, Director Ejecutivo de
FASE, quienes dieron la bienvenida a los asistentes y pusieron en valor la importancia de construir una comunidad europea
sélida en torno al mercado de agencias de suscripcion y autoridades delegadas.

Durante su intervencién, Dario Spata destacé el privilegio que supone para Espafia acoger el primer evento de FASE y
subray6 el papel de ASASE como asociacién comprometida con la defensa de los intereses de las Agencias de Suscripcién
espafiolas, la mejora de su marco legislativo y el reconocimiento de sus derechos. Ademas, sefialé que FASE ha dejado de ser
una idea o un proyecto para convertirse en una realidad, con una comunidad europea cada vez mas consolidada.

El Presidente de ASASE también quiso remarcar la importancia del encuentro presencial en un sector basado en la confianza,
la colaboraciéon y las relaciones profesionales. En este sentido, animé a los asistentes a convertir el Rendezvous en una
tradicién y a aprovechar el evento para generar conexiones reales, “cara a cara” y con espiritu de amistad.

Por su parte, William Pitt destacd que el objetivo de FASE es construir una comunidad europea centrada en el mercado
MGA y en el ecosistema de autoridades delegadas, integrando a Agencias de Suscripcidon, aseguradoras, proveedores de
capacidad y empresas de servicios especializadas. Durante su intervencion, subrayé que este tipo de negocios existen
necesariamente en colaboracion, por lo que resulta esencial crear espacios que permitan a los profesionales conocerse,
intercambiar experiencias y detectar oportunidades comunes.

William Pitt record6é ademas que FASE fue constituida recientemente y que ya cuenta con 124 miembros, reflejo del interés
creciente por fortalecer los vinculos entre los distintos mercados europeos. La federacion trabajara en los préximos meses
para reforzar esa comunidad de intereses, apoyar a sus miembros a escala paneuropea y colaborar estrechamente con las
asociaciones locales existentes en cada pais.

Con esta apertura, ASASE y FASE dieron inicio a un evento llamado a convertirse en una cita de referencia para el mercado
MGA europeo, reforzando la visibilidad de las Agencias de Suscripcién espafiolas y consolidando a Barcelona como punto de
encuentro para el didlogo, la cooperacién y el crecimiento del sector.

@) wwwasaseeu (@) 912987722
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ASASE PONE EN VALOR EL PAPEL DE LAS
AGENCIAS DE SUSCRIPCION ESPANOLAS EN
EL MGA RENDEZVOUS 2026
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Uno de los mensajes centrales de la sesién fue la existencia
de una competencia sana entre las agencias espafiolas.
Aunque muchas de ellas operan en ramos similares y
comparten espacios de mercado, los ponentes coincidieron
en destacar el buen clima de colaboracién, cercania y respeto
profesional existente entre las entidades. Esta relacion, segin
se puso de manifiesto durante la charla, es una de las
fortalezas del ecosistema MGA espafiol y una base esencial
para seguir creciendo como sector.

La conversacion también abordd las caracteristicas
diferenciales de las Agencias de Suscripciéon en Espafia. Se
destac6 su tamafio generalmente reducido, su alto grado de
especializacion técnica, su espiritu emprendedor y su
capacidad para competir con estructuras mas grandes gracias
a la agilidad, el conocimiento experto y la cercania con
brokers, aseguradoras y proveedores de capacidad.

7y 912 987 722

ASASE particip6 activamente en el MGA Rendezvous 2026,
organizado por FASE junto con la propia asociaciéon en
Barcelona, en una sesion dedicada a analizar el presente y
futuro del mercado espafiol de Agencias de Suscripcion.

La intervencién estuvo moderada por Dario Spata,
presidente de ASASE, y conté con la participacién de
Ivonne Garcia, directora general de Exsel, y Félix Ferrer-
Dalmau, director general de CROUCO, dos profesionales
de referencia dentro del sector. Durante la charla, los
ponentes compartieron su vision sobre la evolucién del
modelo MGA en Espafia, la relacién entre agencias de
suscripcion, la competencia dentro del mercado y los
principales retos de crecimiento, talento y especializacién.

En su introduccion, Dario Spata recordé el crecimiento
experimentado por ASASE en los ultimos afos, sefialando
que la asociacion nacié en 2008 y que, desde su nueva
etapa como entidad independiente, ha pasado de 14 a 40
miembros, representando una parte muy significativa del
mercado espafiol de Agencias de Suscripcion.

Otro de los temas relevantes fue la atraccién y retencion
del talento. Los ponentes subrayaron que las Agencias de
Suscripcién ofrecen proyectos dinamicos, con mayor
implicacién directa en el negocio y una forma de trabajar
que puede resultar especialmente atractiva para perfiles
técnicos y profesionales que buscan retos, autonomia y
aprendizaje continuo.

La sesion permitié trasladar al publico europeo una
imagen clara del mercado espafiol: un ecosistema en
crecimiento, formado por agencias especializadas, con
capacidad de innovacioén y con una cultura de colaboracion
que refuerza su papel dentro del mercado asegurador.
Con esta intervencion, ASASE volvié a poner en valor la
importancia de las Agencias de Suscripcion espafiolas en el
contexto europeo, reforzando su compromiso con la
defensa, visibilidad y desarrollo del modelo MGA en
Espafia y su conexién con el resto de mercados europeos.
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Exsel estuvo presente los pasados 11y 12 de mayo en el
MGA Rendezvous 2026, el principal encuentro europeo de
Agencias de Suscripcién, organizado por FASE junto con
ASASE y celebrado este afio en Barcelona.

El evento reunié a MGAs, aseguradoras y profesionales del
mercado europeo para compartir visién, tendencias y
oportunidades de colaboracién en torno a la evolucion del
modelo de Agencias de Suscripcion.

Uno de los momentos mas destacados para Exsel fue la
participacion de Ivonne Garcia, directora general de la
compafiia, como ponente en una de las sesiones del
evento. Durante su intervencién, aportd la visién del
mercado espafiol y puso en valor el papel cada vez mas
relevante de las Agencias de Suscripcion dentro del
ecosistema asegurador europeo.

Ademas de Ivonne Garcia, también asistieron en
representacién de Exsel, Alvaro Satristegui, CEO, y César
Quincoces, director técnico, en unas jornadas marcadas
por el intercambio de ideas, el networking y la conexién
con otros actores clave del sector.

La participacién de Exsel en el MGA Rendezvous 2026
refuerza su compromiso con el desarrollo del mercado
MGA y con la colaboracion entre los distintos profesionales
que forman parte del ecosistema asegurador europeo.
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Iberian Insurance Group participé en The MGA Rendezvous Barcelona 2026, un encuentro clave para impulsar el didlogo,
la colaboracidn y el crecimiento del ecosistema MGA en Europa.

Durante la jornada, el mercado espafiol tuvo un papel protagonista, con la participacion de Dario Spata, CEO de Iberian
Insurance Group y presidente de ASASE, y Félix Ferrer-Dalmau, director de CROUCO, Agencia de Suscripcion del Grupo
Iberian, quienes compartieron su visién sobre el presente y futuro de las Agencias de Suscripcién.

El evento permitié abordar algunos de los grandes retos y oportunidades del sector, como el crecimiento sostenible, la
especializacion, el talento, la colaboracién entre actores del mercado y el desarrollo de nuevas oportunidades dentro del
ecosistema asegurador europeo.

Desde lberian destacaron el valor que las agencias de suscripcion aportan al mercado asegurador, gracias a su
conocimiento técnico, agilidad, capacidad de distribucién y cercania con brokers, aseguradoras, reaseguradoras y
proveedores de capacidad.

La participacion de Iberian Insurance Group en esta cita refuerza su compromiso con el reconocimiento y desarrollo del
modelo MGA, asi como con la construccién de un mercado mas conectado, especializado y colaborativo desde Espafia hacia
Europa.

WiiRe estuvo presente en The MGA Rendez-vous,
organizado por FASE en Barcelona, un encuentro que
reunié a profesionales del mercado asegurador europeo
para compartir visién, tendencias y oportunidades en
torno al desarrollo del modelo MGA.

READY FOR THE Desde la compafiia destacaron el caracter inspirador de las

HESRFASER jornadas y el papel cada vez mas relevante que estan

P - adquiriendo las agencias de suscripcién dentro de la
industria aseguradora.

The MGA
Rendezvous

El evento permiti6 poner de manifiesto como las MGAs
contindan impulsando el crecimiento, la especializacién y
la innovacion en el sector, consolidandose como actores
clave dentro del ecosistema asegurador europeo.

WiiRe agradeci6 a FASE la organizacién de este encuentro,
que contribuye a fortalecer la conexién entre profesionales
y a seguir avanzando en el reconocimiento del modelo
MGA en Europa.
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NuVu estuvo presente en el primer FASE Rendezvous, celebrado en Barcelona, en dos jornadas marcadas por el
intercambio de ideas, el networking y la conexién entre profesionales del mercado MGA europeo.

Desde la compafiia destacaron el valor del encuentro como una oportunidad para reencontrarse con compaferos, partners
y amigos del sector, asi como para mantener conversaciones sobre alianzas, evolucién del mercado y nuevas oportunidades
de colaboracion.

En representacién de NuVu asistieron Juan Alberto Garcia y Daniel Marques, junto a otros profesionales del ecosistema
europeo. La compafiia también puso en valor la participacién de Valentina Visser, presidenta de la NVGA, quien compartio
la experiencia del mercado neerlandés y su modelo de organizacién, aportando una vision Util para el desarrollo del sector a
nivel europeo.

NuVu agradecié a William Pitt y al equipo organizador la excelente acogida y hospitalidad durante el evento, que supuso
un paso relevante en la colaboracién y unificacién de las Agencias de Suscripcién en Europa.
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DUAL IBERICA PARTICIPA EN EL
RENDEZVOUS MGA ORGANIZADO POR FASE

MGA Rendezvous:

DUAL Ibérica participé en el Rendezvous MGA, un encuentro organizado por FASE que reunié a profesionales del mercado
asegurador para intercambiar perspectivas sobre la evolucién del modelo de Agencias de Suscripcién y los principales retos
del sector.

Durante la jornada, Olaf Jonda, CEO de DUAL lbérica, intervino en una mesa redonda en la que se abordaron cuestiones
clave para el desarrollo del mercado MGA, como las estrategias de cartera, la especializacion, la escala, las alianzas
estratégicas y la innovacién.

Desde DUAL destacaron el valor del encuentro como espacio para conectar con partners y profesionales del sector, asi
como para reflexionar sobre la madurez creciente del modelo MGA. En este sentido, la compafiia subrayé que el mercado
avanza hacia una mayor orientacion al portfolio, al desarrollo de capacidades y al crecimiento sostenible.

La participacién de DUAL Ibérica en esta cita refuerza su papel dentro del ecosistema de Agencias de Suscripcion y su
compromiso con la evolucion del mercado MGA en Europa.

Hispania estuvo presente en el European MGA
HISPANIA PARTICIPA EN EL EUROPEAN MGA Rendezvous, celebrado en Barcelona, un encuentro que

RENDEZVOUS CELEBRADO EN BARCELONA reunio durante dos jornadas a aseguradoras,
reaseguradoras y lideres de Agencias de Suscripciéon de

distintos mercados europeos.

READY FOR TrE =X En representacion de la compafiia asistieron Bernardo

Alpalhdo, Alfredo Martinez y Alejandro Fraile de Paz,
quienes participaron en diferentes conversaciones e
intercambios con profesionales del sector sobre Ia
evolucion del mercado MGA en Europa.

Desde Hispania destacaron que el mercado europeo de
agencias de suscripcibn continda avanzando con
dinamismo, una evolucién que exige estar presentes en los
principales foros de dialogo, colaboracién y networking del
sector.

La compafifa agradecié6 a FASE y ASASE la organizacién de este encuentro, que permitié reunir a actores clave del
ecosistema asegurador europeo y seguir impulsando la conexidon entre agencias de suscripcién, aseguradoras y
reaseguradoras.

@ www.asase.eu 7y 912 987 722
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SSR lberia, Servicios Profesionales de Suscripcién de

SSR IBERIA PARTICIPA EN EL MGA RENDEZVOUS Riesgos Iberia, S.L., participé los pasados 11y 12 de mayo
2026 CELEBRADO EN BARCELONA en el MGA Rendezvous 2026, organizado por FASE junto
con ASASE.

El encuentro reuni6 en Barcelona a mas de 500
profesionales del sector asegurador, convirtiéndose en un
espacio de referencia para compartir visién, analizar
tendencias 'y generar nuevas oportunidades de
colaboracion dentro del ecosistema MGA europeo.
Como socio de ASASE, SSR Iberia destacd el valor de
formar parte de esta cita y de poder conectar con
-'.SSR numerosos profesionales del mercado en un entorno
oERA orientado al networking de alto nivel y al intercambio de
experiencias.

La compafifa también quiso poner en valor el papel de Accelerant, uno de los sponsors del evento, por su apoyo a iniciativas
gue impulsan el desarrollo, la colaboracién y la conexién entre los distintos actores del sector asegurador.

Desde SSR Iberia subrayaron que estas jornadas evidenciaron la importancia de reunir a decisores y profesionales clave,
generando un marco propicio para que surjan nuevas oportunidades dentro del mercado

@ www.asase.eu r i}
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William Pitt

Director ejecutivo de FASE (Federacién de Ageneias de
Suscripcién Europeas)

1. William, FASE nacié como respuesta a una necesidad del mercado europeo de las
Agencias de Suscripcién, pero detras de este proyecto hay siempre una trayectoria
personal y profesional. Antes de poner en marcha FASE, sabemos que estuvo
estrechamente vinculado al trabajo de las Agencias de Suscripcion, por lo que nos
gustaria saber: ;:Cé6mo llegé el mundo del seguro a su vida y qué le llevé a centrarse
especificamente en las Agencias de Suscripcién?

El mundo del seguro llegé a mi vida mucho antes que las Agencias de Suscripcién. Al inicio
de mi carrera profesional, trabajé para un bréker de Lloyd’s en Londres. En aquella época,
las Agencias de Suscripciéon eran muy poco conocidas y lo que se sabia de ellas no siempre
era positivo. Algunas de las mayores pérdidas sufridas por Lloyd's en la década de 1970 (un
poco antes de mi tiempo) estuvieron relacionadas con reclamaciones por incendios
provocados en inmuebles deteriorados del South Bronx, en Nueva York, derivadas de
negocios de autoridad delegada deficientemente supervisados.

Mas adelante, trabajé para la Corporacién de Lloyd’s durante el periodo de reconstruccién
del mercado de Lloyd's a finales de los afios noventa; después, para Marsh & McLennan en
Nueva York; y, finalmente, durante 12 afios en Beazley como director de marketing. Durante
la mayor parte de este tiempo, apenas recuerdo que se hablara de las Agencias de
Suscripcion.

Eso empez6 a cambiar alrededor de 2017, cuando el responsable de nuestro equipo de
ciberriesgos me coment6 que nos estdabamos enfrentando a una competencia muy intensa
por parte de una nueva generacién de agencias de suscripcién especializadas en ciber,
impulsadas por la tecnologia: compafiias como Coalition, At-Bay y Corvus.

Pero mi verdadera inmersién en el maravilloso mundo de las Agencias de Suscripcién
comenzé después de dejar Beazley y unirme a Conning, una gestora global de activos
(actualmente propiedad de Generali) que contaba con una unidad de investigaciéon con un
sélido enfoque histérico en el mercado estadounidense de Agencias de Suscripcion. Asumi
la responsabilidad de esta linea de investigacién sobre MGAs y quedé sorprendido por la
vitalidad, creatividad y espiritu emprendedor del sector.

Esto fue en 2023, en un momento en el que el mercado estadounidense de Agencias de
Suscripcién estaba en plena efervescencia. Tras estudiar el papel cada vez mas relevante
que las MGAs estaban desempefiando en la cadena de valor, llegué a la conclusién de que
no habia ninguna razén para que el crecimiento de las Agencias de Suscripcién fuera un
fendmeno exclusivamente estadounidense. Creo que los motores de crecimiento de las
MGAs son globales, y su evolucién reciente en Europa asi lo demuestra.

2. El MGA Rendezvous de Barcelona fue, a nuestro juicio, un éxito rotundo. Fue el
primer gran encuentro paneuropeo en el que se reunié todo el ecosistema que
conforma una Agencia de Suscripcién. Pero, una vez celebrado, ;Qué valoracion hace
del evento y qué cree que ha revelado sobre el momento actual que viven las Agencias
de Suscripcion en Europa?

Gracias. El MGA Rendezvous fue un gran éxito, y ASASE y sus asociados desempefiaron un
papel importante en ese éxito. En total, reunimos a unas 550 personas en la conferencia,
procedentes de 256 compafiias, entre ellas 112 Agencias de Suscripcion, 71 entidades
aseguradoras, 21 brokers y 52 proveedores de servicios. Fue un verdadero punto de
encuentro de todo el ecosistema europeo de las Agencias de Suscripcion.
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Por tanto, para ellas tiene un enorme valor contar con un evento capaz de reunir un abanico tan amplio de conocimiento y experiencia directamente
relevante para su actividad. La segunda razén del éxito de la conferencia fue el nivel y la seniority de los asistentes. Eran verdaderamente los
responsables de la toma de decisiones dentro de sus organizaciones. Contamos con mas de 50 CEOs y cientos de directores de suscripcion y otros
altos directivos presentes en la conferencia, muchos de ellos fundadores de las compafiias a las que representaban. Cuando quienes toman las
decisiones estan presentes, las decisiones se toman. No fue simplemente un foro de debate.

En cuanto a lo que esto dice sobre el mercado europeo de Agencias de Suscripcion, creo que demostré que se encuentra en muy buen estado de
salud. Ahora bien, FASE no existe porque todo sea maravilloso ni porque sea facil construir una Agencia de Suscripcion de éxito en Europa. Creamos
FASE para ayudar a las Agencias de Suscripcion y a sus socios a afrontar los retos y dificultades que implica construir un negocio de MGA sélido
(grande o pequefio) en Europa. Y espero que los excelentes ponentes que tuvimos en la conferencia fueran capaces de abordar también muchos de
esos retos y dificultades.

3. Durante el propio evento, ASASE hablé sobre el crecimiento y la consolidacién actuales de nuestro mercado, pero me gustaria conocer
su opinion. ;Qué papel cree que desempeiia el mercado espaiol en el desarrollo europeo de las Agencias de Suscripcion? ;Y cémo puede
contribuir ASASE a este desarrollo?

Dirfa que el mercado espafiol de Agencias de Suscripcidon se encuentra en una fase relativamente temprana de su evolucién, sin duda si lo
comparamos, por ejemplo, con el mercado neerlandés o el britadnico. Pero se percibe ampliamente como uno de los mercados con mayor potencial
de crecimiento en Europa. Contdis con una generaciéon de emprendedores altamente capacitados y con una gran capacidad de adaptacion al frente
de las compafiias que forman parte de ASASE.

Creo que el gran punto de inflexién en un mercado llega cuando los suscriptores con mas talento y los mejores expertos en otros ambitos, incluidas
las operaciones y la distribucién, concluyen que trabajar para una Agencia de Suscripcion (o quizad fundar una) puede ser una opcioén profesional
mas estimulante y mas gratificante que trabajar para una gran compafiia aseguradora. No estoy seguro de que ese punto de inflexién se haya
producido todavia en Espafia, ni en la mayoria de los paises europeos. Pero esta llegando, y organizaciones como ASASE son de un valor incalculable
para darlo a conocer.

4. FASE se presenta como una federacién con una doble visién: ser un foro de encuentro para Agencias de Suscripcién, aseguradoras,
reaseguradoras, brékers, etc., y, al mismo tiempo, actuar como voz del sector en un mercado que no es especialmente homogéneo. Pero
¢Cudles son exactamente las prioridades mas inmediatas de FASE? ;Y cual es su objetivo mas cercano?

FASE cuenta con cinco objetivos estratégicos y, en los préximos meses, tenemos previsto avanzar en todos ellos. Son los siguientes:

+ Consolidar FASE como la comunidad paraguas para los profesionales de las Agencias de Suscripcién y sus socios en toda Europa. Actualmente
contamos con 126 miembros, entre ellos 77 Agencias de Suscripcién. Ademads, hoy mismo otras dos MGAs han solicitado incorporarse, por lo que
estamos avanzando positivamente en este objetivo.

+ Ofrecer servicios y programas formativos que apoyen la creciente profesionalizacién del sector de las Agencias de Suscripcion, en beneficio de
nuestros miembros. En particular, existe una demanda muy clara de conocimiento sobre los obstaculos regulatorios y sobre cémo gestionarlos.

* Elevar la visibilidad y el reconocimiento de las Agencias de Suscripcién europeas ante los compradores de seguros, los brokers y otros canales de
distribucién.

* Ampliar las opciones de capital de riesgo disponibles para las Agencias de Suscripcién europeas mediante eventos y herramientas bien disefiados,
tanto presenciales como digitales. Antes del Rendezvous lanzamos una herramienta de busqueda y conexion de capacidad que tuvo una muy buena
acogida.

» Construir el recurso de datos mas completo sobre las Agencias de Suscripcién europeas y su ecosistema. Tenemos previsto publicar nuestro
primer informe sobre el conjunto del mercado europeo durante la primera mitad del préximo afio.

5. Uno de los temas mas importantes tratados en el Rendezvous fue la relacion entre las Agencias de Suscripcién y los proveedores de
capacidad. En su opinion, ;Qué buscan actualmente los proveedores de capacidad en una Agencia de Suscripcion europea y, mas
concretamente, en una Agencia espafiola? ;Qué cree que deberian hacer las Agencias para seguir siendo socios atractivos para estas
compaiiias y mantener con ellas una relacion a largo plazo?

Buscan fundamentalmente acceso a negocio rentable que, de otro modo, no llegarian a ver y, cada vez mas, buscan oportunidades de crecimiento
significativas mediante el despliegue de su capacidad. Las Agencias de Suscripciéon espafiolas sin duda pueden ofrecer lo primero. Lo segundo,
debido al reducido tamafio de la mayoria de las agencias espafiolas, resulta algo mas complicado.

Es posible que se produzca cierta consolidacion en el mercado espafiol para crear plataformas capaces de asociarse con éxito con grandes
aseguradoras que busquen este tipo de oportunidades de crecimiento multirramo. Pero, como comentamos en el Rendezvous, deberia seguir
habiendo espacio para que operadores nicho mucho mas pequefios prosperen, respaldados por suscriptores de Lloyd's y del mercado asegurador
tradicional que estén dispuestos a tomarse la molestia de identificarlos y apostar por ellos.

Al fin'y al cabo, los robles mas grandes fueron una vez bellotas.

6. Uno de los retos a los que nos enfrentamos en el mercado espafiol es la ausencia de una legislacion que reconozca plenamente nuestro
papel como Agencias de Suscripcién, lo que implica que no contamos con pasaporte europeo ni con derechos sobre la cartera. ;Hasta qué
punto cree que esta limitacién regulatoria dificulta el crecimiento de una Agencia de Suscripcion espafiola? ;Considera que FASE puede
ayudar a ASASE a superar esta limitacion?

Las Agencias de Suscripcién en Europa se enfrentan a distintos retos regulatorios. Considero que el papel de FASE consiste principalmente en
ayudar a las MGAs a comprender cudles son esos problemas (aunque en el caso espafiol esto resulta bastante evidente) y a analizar cudl es la mejor
forma de abordarlos.

Espero que podamos trabajar con otras entidades (especialmente con la federacién europea de corredores, BIPAR) para ayudar a organizaciones
locales como ASASE a dialogar con los reguladores nacionales.

Resultaria anémalo limitar las libertades de las Agencias de Suscripcion espafiolas de una forma que los reguladores franceses o alemanes, por
ejemplo, no aplican a las agencias de suscripcién de Francia o Alemania.
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8. Durante el Rendezvous también se abordaron cuestiones relacionadas con la tecnologia, los datos y la inteligencia artificial. Para las
Agencias de Suscripcion, estas herramientas permiten mejorar la suscripcién. ;Considera que todas estas herramientas formaran parte de
la ventaja competitiva de una Agencia de Suscripcién o se convertiran en un requisito minimo para seguir operando en el mercado?

Creo que formardan parte de la ventaja competitiva de las Agencias de Suscripcién y que, si una MGA no estd reflexionando hoy seriamente sobre
cdmo aprovechar esa ventaja, corre el riesgo de quedarse obsoleta. Lo mismo ocurre con las grandes compafiias aseguradoras, aunque en su caso
puede que esa obsolescencia no resulte evidente tan rapidamente.

Al final, el éxito de todas las empresas probablemente dependera de la eficacia con la que utilicen la inteligencia artificial. Sospecho que la forma
mas importante en la que la IA puede mejorar la suscripcién es permitiendo realizar mucha mas actividad suscriptora (al menos con el mismo nivel
de precisién) manteniendo la misma estructura de personal.

8. ¢Cémo percibe la relacion entre las Agencias de Suscripcion y los brokers en Europa? ;Considera que el crecimiento de una Agencia de
Suscripcion refuerza el papel del bréker o cambia las reglas tradicionales de la distribucién aseguradora?

Los brokers desempefian un papel muy relevante en los mercados aseguradores de Europa continental, y su peso ha ido creciendo con el tiempo.
Sin embargo, la mayoria de los mercados europeos todavia no son “mercados de bréker” en el mismo sentido en que lo son Estados Unidos o Reino
Unido. La distribucién sigue estando dominada, en gran medida, por agentes vinculados en la mayoria de los ramos de negocio. En conjunto, este
ha sido un factor limitante para el crecimiento de las agencias de suscripciéon en Europa.

Las Agencias de Suscripcion presentan importantes sinergias con los brokers y, a menudo, son dos caras de una misma moneda, incluso con una
propiedad comun. Muchas de las mayores MGAs del mundo, incluidas Arrowhead y Ryan Specialty Underwriting Managers en Estados Unidos, son
propiedad de broékers. Pero se trata de negocios sustancialmente distintos, y gestionar actividades tan diferentes bajo un mismo techo puede
resultar, en ocasiones, complejo.

Los brokers, a diferencia de los agentes vinculados, ofrecen a los clientes capacidad de eleccién y, en los mercados donde esto resulta importante
(especialmente en riesgos dificiles de colocar y lineas de especialidad), las agencias de suscripciéon pueden ser muy valiosas para ellos. Por tanto,
creo que las MGAs ayudaran a los bréokers a aportar mas valor, aunque sospecho que también es cierto que las Agencias de Suscripcion estan
“cambiando las reglas tradicionales de la distribucién aseguradora”.

9. Dentro de ASASE, vemos que el modelo de Agencia de Suscripcién ha despertado el interés de inversores y grandes grupos financieros.
Estos actores contribuyen a aportar escala y capital, pero también aceleran el proceso de concentracion del mercado. ;Cree que veremos
una mayor concentracién de Agencias de Suscripcion en Europa durante los préximos afios?

Si, aunque la consolidacion en un extremo del mercado es perfectamente compatible con una intensa creaciéon de nuevas compafiias en el otro.
Creo que veremos ambas tendencias.

Habra mas Agencias de Suscripcién en Europa y, al mismo tiempo, mas grandes plataformas de MGAs operando a escala paneuropea. También creo
que las plataformas incubadoras desempefiardn un papel cada vez mas importante a la hora de apoyar a nuevas Agencias de Suscripcién en su
entrada al mercado.

10. Y, para concluir nuestra entrevista, tras el claro éxito del Rendezvous, la pregunta natural es: ;cual es el siguiente paso? ;:Qué podemos
esperar de la federacion durante lo que queda de 2026? ;Y de cara a 2027?

Tenemos planes ambiciosos para FASE durante los préoximos meses, centrados en la consecucion de los objetivos estratégicos descritos
anteriormente.

Septiembre serd un mes especialmente intenso, con reuniones en Francia y Alemania y la publicaciéon de nuestro mapa digital interactivo sobre la
regulacién de las MGAs en Europa, elaborado con la ayuda de Clyde & Co y otros asesores.

También seguiremos perfeccionando nuestra herramienta de bisqueda y conexién de capacidad, para que las MGAs y las entidades aseguradoras
estratégicamente alineadas puedan encontrarse con mayor facilidad. Consideramos que esta herramienta contribuye al desarrollo del mercado en
su conjunto, incluidos los brékers que negocian condiciones de capacidad en nombre de sus clientes.
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CARTA DEL PRESIDENTE

Dario Spata 7
Presidente de ASASE

Queridos socios, partners y amigos,
Hay momentos en los que un sector deja de explicarse a si mismo y empieza a ser reconocido por el
mercado.

Ese momento, ya ha llegado y lo estamos viviendo juntos.

El primer MGA Rendezvous de FASE, celebrado en Barcelona y coorganizado por ASASE, ha sido una gran
demostracion de ello. Y, sinceramente, como presidente de ASASE, es un orgullo que un encuentro de esta
dimension se haya celebrado en Espafa, y hayamos tenido un papel protagonista.

Mads alld del éxito del evento, me quedo con las conversaciones, las relaciones y la sensacion de que existe
una comunidad cada vez mas unida, profesional y con mucho futuro por delante. Y ahora, con un gran
reconocimiento internacional.

Debemos sentirnos orgullosos de lo que estamos construyendo entre todos. Seguiremos trabajando para
defender y dar visibilidad a las Agencias de Suscripcién espafiolas, sin perder nunca nuestra esencia:
cercania, conocimiento técnico, confianza y vision de largo plazo.

Gracias a todos los que formdis parte de este proyecto y contribuis cada dia a hacer crecer nuestro sector.

Un fuerte abrazo

Todo esto es posible gracias a nuestros socios
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