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e Acrisure Espafia se incorpora a ASASE como nuevo bréoker amigo de la asociacion

¢ Qbind se incorpora a ASASE como nuevo partner tecnolégico

e DAXEL Insurance Services y NEWCORRED refuerzan su colaboracién en apoyo a los nuevos corredores
e Chance Underwriting asiste al Céctel del Mercado Asegurador de WTW

e Javier Salas, CEO de Grupo Globartia, reconocido entre los Top 100 Directivos Pymes Espafia 2025

¢ Hispania incorpora a Paula Louren¢o como Head of Claims

¢ |berian Insurance Group alcanza los 20 millones de euros en primas junto a Great American Europe
¢ Names Europe comienza a suscribir riesgos de Cancelacion de Eventos

¢ Nuvu Espaia incorpora a Marta Saiz Frutos como Marine Director

e ONE Underwriting participa en la cena anual de ADECOSE

e Stoik alerta del aumento del riesgo ciber durante los meses de verano

¢ Allianz Direct y Tuio amplian su colaboracién al seguro de Autos

¢ Aon publica su informe global sobre reclamaciones en seguros de M&A y soluciones transaccionales

¢ DAC Beachcroft analiza los gastos de rectificacién y prevencién en seguros en una sesion con clientes y profesionales del
sector

¢ G6mez-Acebo & Pombo y DUAL Group organizan una mesa redonda sobre W&I y Tax Insurance

e GES 40 Legal Services participa en Legal Talks 2026 y reflexiona sobre el valor de escuchar en el ejercicio profesional
¢ Alberto Muiioz Villarreal analiza la condicion de tercero perjudicado en las pélizas de D&O

¢ Weecover celebra una jornada de equipo en el Penedeés

Y EN LA SECCION DE BROKERS AMIGOS

e BMS Iberia nombra a Juan Antonio Mata presidente de su Consejo Asesor

¢ Quality Brokers participa en una jornada técnica sobre responsabilidad empresarial y gestién del riesgo laboral

+ David Howden pone en valor el papel de Espaiia en el crecimiento internacional de Howden

. . Manuel Fernandez
Y como entreVIstd en eXCIUS“Iq... Director General de Intercaucion
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Acrisure Espafia continia ampliando su ecosistema de
colaboraciéon incorporandose como nuevo bréker amigo de
ASASE, la Asociacion de Agencias de Suscripcién
Espaiiolas.

A
(.

ACRISURE"®

Acrisure Espafia es una correduria de seguros integrada en
el grupo internacional Acrisure, plataforma lider Fintech
global que combina la cercania de una amplia red local con
capacidades financieras, operativas y sobre todo
tecnologicas de alcance internacional. Acrisure en Espafia es
la integracion de Summa Insurance, fundada en 2005,
dando continuidad a un proyecto con fuerte implantacion
territorial y reforzandolo con innovacién, tecnologia y vision
global, que mantiene su propésito inicial de consolidar un
gran grupo nacional de corredurias.

NUEV0 BROKER
AMIGO DE ASASE

JOSE ANTONIO VARGAS _
CED DE ACRISURE ESPANA

“Para Acrisure incorporarnos a ASASE como broker
amigo esun gasn natural. Compartimes con lag
Mgenclasde Suscripcion unavision basadaen la
especializacion, |a colaboracin y la bisqueda
constante de [as mejores soluciones para el
mereado. Esta alianza refuena nuestio
compromiso de frabajar de forma cercana con
partners expertos, aportando valor real a través de
nuestra capacidad operativa, tecnologica y de
negaciaciones, siempre al servicio de clientes y
mediadores.”

Acrisure a nivel internacional es la suma de miles de
corredores que encuentran soluciones y herramientas de
futuro para el crecimiento de sus organizaciones, dentro de
un entorno de emprendedores con visién de largo plazo.

Con una red de mas de mas de 120 oficinas y mas de 350

" profesionales,  Acrisure Espafia ofrece  soluciones
ACRISURE ESPANA SE INCORPORA A aseguradoras para particulares, autbnomos, empresas y

ASASE COMO NUEVO BROKER AMIGO DE mediadores, acompafiando al cliente durante todo el ciclo de
LA ASOCIACION vida de sus poélizas, desde el analisis del mercado y la
negociacion de condiciones hasta la gestién de siniestros y
reclamaciones.

En palabras de Jose Antonio Vargas, CEO de Acrisure Espafia:

“Para Acrisure Espaifa incorporarnos a ASASE como bréker amigo supone un paso natural. Compartimos con las
agencias de suscripcion una vision basada en la especializacion, la colaboraciéon y la bisqueda constante de las
mejores soluciones para el mercado. Esta alianza refuerza nuestro compromiso de trabajar de forma cercana con
partners expertos, aportando valor real a través de nuestra capacidad operativa, tecnoldgica y de negociacién,
siempre al servicio de clientes y mediadores.”

Con esta incorporacion, ASASE ya cuenta con 14 brokers amigos, Brokers con una alta experiencia trabajando con las
Agencias de Suscripcion asociadas.

Desde ASASE dan su bienvenida al nuevo Broker Amigo.

cCONOCES A Intercaucion es una Agencia de Suscripcion especializada en seguros de caucién contractual, comercial
NUESTRA y de afianzamiento, que suscribe en nombre y por cuenta de AXA en Espafia. Cuentan con un equipo
AGENCIA DE de prgfesionales con mas de 30 afios de experiencia en el sector,,verdaderos expertos en el analisis y
SUSCRIPCION emision de garantias para todo tipo de empresas y sectores econémicos.

SOCIA...? En Intercauciéon no solo emiten garantias, asumen como propias las promesas de sus clientes.
Analizan cada operacién con criterio técnico y juridico, valorando no solo cifras y balances sino
tambien la viabilidad de los proyectos y el compromsio de las empresas en garantizarlos.

ESPECIALIDADES CONTACTALOS

Especialistas en todo tipo de garantias de caucién y

aflanzamiento P4 intercaucion@intercaucion.com

L +34910684865

@ En la Web

IntercauciON



https://intercaucion.com/
https://acrisure.es/
https://asase.eu/
https://asase.eu/
https://asase.eu/
https://acrisure.es/
https://acrisure.es/
https://acrisure.es/
https://www.summaseguros.com/
https://acrisure.es/
https://acrisure.es/
https://www.linkedin.com/in/javargasg/?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_profile_view_base_contact_details%3BBbPCpbnmQUyK2g90fbcwMw%3D%3D
https://acrisure.es/
https://acrisure.es/
https://asase.eu/
https://asase.eu/
https://asase.eu/
https://intercaucion.com/

Jueves, 18 de Junio de 2026

ASASE continda ampliando su plantel de Partners con la
incorporacién de Qbind como nuevo partner tecnolégico de
la asociacion.

Qbind es una compafiia especializada en el desarrollo de
soluciones para Agencias de Suscripcién, Brokers y otros
operadores de toda la cadena de valor del producto
asegurador. Su principal objetivo es claro: ayudar a las
Agencias de Suscripcién a gestionar su operativa de forma

eficiente, conectada y escalable. NUEVO PAHTN EH
Su plataforma permite cubrir procesos fundamentales como TEGNUlﬂGIBU ASASE

la cotizacién y emisién de polizas hasta la gestion de cartera, i
recibos, documentacion, reporting, distribucion y FUNDADOR ¥ CO-CED DE QBIND

seguimiento en tiempo real. Todo ello lo hace en un entorno Para Qbind, incorporarnos a ASASE como partner

. . . . tecnoldgico supone una oportunidad muy

centralizado que contribuye a reducir la dependencia de releyanle para acercar nueslra experiencla
internacional en el ecosistema de Agencias de

procesos manuales aportando mas control, mas trazabilidad | Sustisciin e tspatay conirbulracthvamente
y mas agilidad en el dia a dia. Compartimos con ASASE Ia visiGn de impulsar un

mercado mas conectado, eficiente y preparado
Ealﬂ alrontar l0s nuevos retos del seclor.

stamos muy ilusionados de este acuerde”

Cuenta con experiencia en otros mercados europeos como
Italia, Reino Unido y Francia y tiene clientes como Assita,
Howden, Heca y Optio, ahora, Qbind inicia ahora una nueva
etapa de crecimiento en el mercado espafiol, aportando una QBIND SE INCORPORA A ASASE COMO
vision probada internacionalmente sobre las necesidades NUEVO PARTNER TECNOLOGICO

tecnolégicas de las Agencias de Suscripcién.

Con motivo de esta unidon como partner, Carlos Bainotti, director y Co-CEO de Qbind, ha querido sefialar:

“Para Qbind, incorporarnos a ASASE como partner tecnolégico supone una oportunidad muy relevante para acercar
nuestra experiencia internacional al ecosistema de agencias de suscripcién en Espafia y contribuir activamente a su
evolucién digital.

Tras trabajar con agencias, brokers y operadores especializados en distintos mercados europeos, queremos aportar
al mercado espafiol una plataforma tecnolégica moderna, flexible y conectada, disefiada para ayudar a las agencias
de suscripcion a optimizar sus procesos, integrar mejor sus operaciones con terceros y escalar sus modelos de
negocio con mayor agilidad, control y trazabilidad. Compartimos con ASASE la vision de impulsar un mercado mas
conectado, eficiente y preparado para afrontar los nuevos retos del sector asegurador. Estamos muy ilusionados con
este acuerdo y con la posibilidad de colaborar con una asociacién que representa un punto de encuentro clave para
agencias, aseguradoras, corredores y partners especializados”

Desde ASASE celebramos la incorporacion de Qbind como nuevo partner, reforzando ain mas nuestro compromiso con la
innovacion, digitalizacion y desarrollo de nuestro sector.

DAXEL INSURANCE SERVICES Y NEWCORRED

REFUERZAN SU COLABORACION EN APOYO A LOS
NUEVOS CORREDORES

DAXEL Insurance Services recibié en sus oficinas de Madrid a
Pedro Tortosa Gil, gerente de NEWCORRED (Organizacién
Profesional de los Nuevos Corredores y Corredurias de
Seguros), en un encuentro de trabajo con Maria Garcia, CEO de
DAXEL.

Durante la reunién, ambas entidades renovaron su pacto de
confianza y reforzaron su compromiso comun de seguir
apoyando a los nuevos corredores en su desarrollo profesional y
empresarial. El encuentro también sirvié para analizar la
situacion actual del mercado asegurador, con especial atencién a
la contratacion de seguros de Responsabilidad Civil para
empresas y al fuerte crecimiento que esta experimentando el
seguro Ciber.
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En este sentido, se destacd la creciente exposicién de las organizaciones a los ciberataques y la importancia de avanzar en
una mayor concienciacion sobre la proteccion de los activos digitales y la continuidad de negocio.

Con esta reunién, DAXEL Insurance Services y NEWCORRED consolidan su colaboracién y su voluntad de seguir aportando
valor, conocimiento y soluciones adaptadas a los retos actuales de empresas, profesionales y nuevos corredores.

Fuente: LinkedIn

CHANCE UNDERWRITING ASISTE AL COCTEL DEL

MERCADO ASEGURADOR DE WTW

Chance Underwriting estuvo presente la semana pasada en el Coctel
del Mercado Asegurador de WTW, uno de los encuentros de referencia
del sector asegurador, que este afo celebré su 19.2 edicion.

El evento reunié a mas de 500 profesionales en el Palacio de los
Duques de Pastrana, consolidandose un afio mas como una cita
destacada para el networking y el intercambio entre brokeres,
aseguradoras y otros actores relevantes del mercado.

En representaciéon de Chance Underwriting asistieron Virginia Garcia-
Olias Ventas, directora de la compafiia, junto a Maria Martinez Soage
y Mariana Trevifio, quienes tuvieron la oportunidad de compartir la
jornada con numerosos profesionales del sector.

Desde Chance destacaron el valor de este tipo de encuentros, que @
permiten fortalecer relaciones, conversar de forma cercana con HANC
brékeres y aseguradoras y seguir impulsando la conexién entre los
distintos protagonistas del mercado asegurador.

Undarwriting =)

La compafifa agradecié especialmente a Paloma Migoya Tejedor y Javier Giménez Costa la invitaciéon a este evento, que
volvié a demostrar su gran capacidad de convocatoria y su importancia dentro del calendario del sector.

Fuente: LinkedIn

| Javier Salas, CEO de Grupo Globartia, ha sido
reconocido como uno de los Top 100 Directivos Pymes
Espaiia 2025, una iniciativa impulsada por el diario ABC
para poner en valor el talento directivo y el papel
fundamental de las pequefias y medianas empresas en la
economia espafiola.

El reconocimiento fue entregado durante una gala
celebrada el 9 de junio en la sede de ABC en Madrid, en
un encuentro que reunié a destacados representantes
del tejido empresarial espafiol.

Esta iniciativa busca destacar a aquellos lideres que,
desde la innovacién, la constancia y la vision estratégica,
contribuyen al crecimiento econémico, la generacién de
empleo y el desarrollo empresarial en Espafia.Desde la
JAVIER SALAS, CEO DE GRUPO GLOBARTIA, compafiia han querido destacar que este tipo de logros

RECONOCIDO ENTRE LOS TOP 100 DIRECTIVOS son fruto del compromiso, la dedicacién y la confianza de
PYMES ESPANA 2025 las personas que impulsan diariamente el crecimiento del

proyecto.

@ www.asase.eu Vi }
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Este reconocimiento refuerza la posicion de Grupo Globartia como un grupo empresarial en crecimiento dentro del sector,
con una apuesta clara por la innovacién, la especializacién y el desarrollo de soluciones de valor para el mercado.

Fuente: Seguros News

HISPANIA INCORPORA A PAULA LOURENGO COMO

HEAD OF CLAIMS

Hispania ha anunciado la incorporacién de Paula Lourengo como
nueva Head of Claims de la compafiia.

Desde Lisboa, Paula Lourenco liderara el area de Siniestros a nivel
global, aportando una soélida trayectoria en la gestién de siniestros
complejos y en la coordinacién de equipos multidisciplinares.

A lo largo de su carrera, ha trabajado estrechamente con
aseguradoras, brokers y clientes, tanto en el ambito nacional como
internacional, lo que refuerza su perfil técnico y su capacidad para
gestionar operaciones de alta especializacion.

1
Con esta incorporacion, Hispania continua fortaleciendo su estructura \
internacional y su capacidad de servicio en un area clave para la \
compafiia, reforzando su compromiso con una gestién de siniestros "I,"
especializada, agil y orientada al cliente. f l"‘
Desde Hispania han querido dar la bienvenida a Paula Lourenco, www.hispaniarb.com
destacando la satisfaccién de contar con ella dentro del equipo.

Fuente: LinkedIn

IBERIAN INSURANCE GROUP ALCANZA LOS 20
MILLONES DE EUROS EN PRIMAS JUNTO A GREAT
AMERICAN EUROPE

Iberian Insurance Group ha recibido un reconocimiento especial por parte de Great American Europe tras alcanzar los 20
millones de euros en primas junto a la aseguradora.

Este hito refleja la solidez de la relacién entre ambas entidades y pone en valor una colaboracién basada en la confianza, el
compromiso y el trabajo conjunto. Desde Iberian destacan que este logro no solo representa una cifra relevante, sino
también una forma de entender el negocio asegurador basada en la cercania con los partners, el apoyo a los brokers y la
construccién de soluciones con vision, rigor y equipo.
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La compafiia agradecié a Great American Europe este reconocimiento y su confianza continuada, asi como al equipo de
Iberian Insurance Group por hacer posible este crecimiento.

Con este resultado, Iberian refuerza su posiciéon en el mercado y reafirma su compromiso de seguir creciendo junto a sus
socios estratégicos, manteniendo una propuesta de valor basada en la especializacion, la colaboracién y la confianza.

Fuente: Seguros News

Names Europe ha comenzado a suscribir riesgos de
e Cancelacion de Eventos en Espafia desde el pasado 1 de
ia

junio, contando para ello con el soporte de Liberty
Mutual Insurance Europe. Con esta nueva linea de
negocio, la Agencia de Suscripcion amplia su oferta al
mercado y refuerza su capacidad para dar respuesta a las
necesidades de corredores y clientes en un ramo
especializado y con una demanda creciente.

José Luis Latorre, responsable de esta linea en Names
Europe, destacé que la compafiia ha cerrado un acuerdo
con un socio de referencia en este segmento, con el
objetivo de ofrecer “un producto puntero en el
mercado” que cubra las necesidades de sus clientes y
aporte una alternativa competitiva dentro del mercado
actual.

Desde Names Europe sefialan que esta iniciativa forma
parte de su estrategia de crecimiento y diversificaciéon en

Espafia, ampliando progresivamente el rango de
NAMES EUROPE COMIENZA A SUSCRIBIR RIESGOS productos  disponibles para sus corredores vy

DE CANCELACION DE EVENTOS consolidando su posicionamiento como Agencia de
Suscripcién especializada.

Fuente: Seguros News

NUVU ESPANA INCORPORA A MARTA SAIZ FRUTOS

COMO MARINE DIRECTOR

NMuvu

Nuvu Espaiia ha. anupciado la reincorporacion de Marta Saiz Frutos /
AR  DE VUELTA PARA
Marta Saiz vuelve a Nuvu con una amplia experiencia y un profundo LI D ERAR MAR | N E

conocimiento del mercado Marine, aportando capacidad técnica, S PA' N
vision de negocio y una destacada cercania con el canal broker.

Desde la compafiia destacan que su trayectoria, su conocimiento del

mercado y su forma de trabajar orientada a las relaciones con Marta Saiz
corredores han sido siempre muy valoradas, por lo que su regreso Marine Director,
supone un refuerzo importante para el equipo y para el crecimiento Nuvu Spain

de Nuvu Marine en Espafia.

Con esta incorporacién, Nuvu Espafa refuerza su apuesta por el
desarrollo de soluciones especializadas en el ambito maritimo,
consolidando una linea de negocio estratégica para su crecimiento
futuro.

La compafiia ha dado la bienvenida de nuevo a Marta Saiz, mostrando su ilusién por esta nueva etapa y por el impulso que
aportara al area Marine en Espafia

@ www.asase.eu Vi }
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ONE UNDERWRITING PARTICIPA EN LA CENA
ANUAL DE ADECOSE

ONE Underwriting Agencia de Suscripcién S.L.U. asisti6 a la cena anual de ADECOSE, uno de los encuentros de referencia
para el sector asegurador y la mediacion.

La jornada volvié a reunir a numerosos profesionales del mercado en un espacio orientado al intercambio de ideas, la
reflexiéon sobre las principales tendencias del sector y el andlisis de los retos que marcaran el futuro de la mediacién y del
mercado asegurador.

Desde ONE Underwriting destacaron el valor de este tipo de encuentros para reforzar relaciones, compartir experiencias y
seguir construyendo un entorno asegurador mas sélido, innovador y centrado en el cliente.

La compafiia también puso en valor la labor social de ADECOSE, reflejada durante la cena a través de la entrega de
reconocimientos a iniciativas y proyectos con impacto positivo en la sociedad. Para ONE, este tipo de acciones demuestran la
capacidad del sector asegurador para contribuir de forma tangible al bienestar comun.

ONE Underwriting agradecié a ADECOSE y a todas las personas implicadas en la organizacién el trabajo realizado, asi como
la calidad de un evento que se consolida afio tras afio como una cita destacada dentro del calendario asegurador.

La préxima edicion tendra ademas un significado especial al coincidir con el 50 aniversario de ADECOSE, un hito que pondra
en valor su trayectoria, compromiso e influencia en el desarrollo de la mediacion.

Desde ONE Underwriting reafirmaron su voluntad de seguir apoyando y participando en iniciativas que impulsen la
profesionalizacién del sector y su contribucidn social.

Fuente: LinkedIn

Stoik advierte de que el verano, tradicionalmente asociado al
STOIK ALERTA DEL AUMENTO DEL RIESGO descanso y las vacaciones, se ha convertido también en una

CIBER DURANTE LOS MESES DE VERANO época especialmente atractiva para los ciberdelincuentes. La
reduccidon de equipos, las ausencias por vacaciones y la mayor
presion operativa en determinados sectores generan un
escenario propicio para los ataques, especialmente en
actividades como el turismo, la hosteleria y el ocio.

el 69% de los incidentes de ciberseguridad registrados entre junio
y agosto de 2025 estuvieron relacionados con el fraude por
correo electronico, consolidandose como el principal vector de
ataque contra las compaiiias.

k Segun el Informe de Siniestros Cibernéticos 2025 de la insurtech,
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Por detrds se situaron el compromiso de activos expuestos a Internet, con un 8%, los casos de ransomware, con un
6%, y el robo de datos, también con un 6%.

Por sectores, el turismo concentrd el 70% de los ciberataques durante el periodo estival. Dentro de este dmbito, las
empresas de alojamiento vacacional representaron mds de la mitad de los incidentes, con un 51%, seguidas por las
agencias de viajes y servicios de reservas, con un 21%, y la hosteleria, con un 15%. Este Gltimo sector registré un
crecimiento notable respecto al afo anterior, duplicando su peso en el total de incidentes.

“Los meses de julio y agosto se posicionan como dos de los meses con mayor pico de siniestros del afio, debido a
las ausencias en periodos vacacionales y un debilitamiento de los procesos internos de verificacion. Los
atacantes se aprovechan de las caidas previsibles de supervision de las compaiiias, la sobrecarga en los
procesos Yy los periodos de fatiga, para atacar a los departamentos administrativos y financieros, maximizando
su impacto”, sefiala Ignacio Ramallo, Country Manager de Stoik en Esparia.

El informe también pone el foco en la creciente
sofisticacion del fraude, impulsada por el uso de
inteligencia artificial. Si 2024 estuvo marcado por la
irrupcion de la IA generativa, Stoik sefiala que 2025 ha
supuesto la industrializacidn de estas herramientas por
parte de actores maliciosos, capaces de producir
operaciones de fraude y BEC a gran escala, imitando
entornos legitimos con un alto grado de credibilidad.

Entre las técnicas detectadas destaca la clonacion de
voz de directivos o proveedores, utilizada para
presionar a empleados y generar sensacion de
urgencia con el objetivo de obtener accesos o forzar
transferencias inmediatas. Este tipo de ataques se
dirige especialmente a organizaciones con equipos W
bajo presién, procesos fragmentados y controles
débiles en materia de pagos o accesos.

Ademads, la inteligencia artificial también se esté utilizando en la fase de preparacion de los ataques, permitiendo
analizar perfiles en redes sociales, identificar posibles victimas, extraer patrones de facturaciéon desde buzones
comprometidos o disefiar secuencias conversacionales mds convincentes.

Desde Stoik subrayan asi la importancia de reforzar los procesos internos de verificacion, especialmente durante los
meses de mayor actividad y menor supervisién, combinando prevencion, formacion y soluciones de proteccion
adaptadas al nuevo contexto de riesgo cibernético.

Fuente: Seguros News

Allianz Direct y la insurtech Tuio han anunciado la ampliacion de
ALLIANZ DIRECT Y TUIO AMPLIAN SU su colaboracién con el lanzamiento de un nuevo seguro de

COLABORACION AL SEGURO DE AUTOS Automévil.en Espafia, que se suma a! seguro de Hogar que
ambas entidades ya comercializaban conjuntamente.

Esta colaboracion se enmarca en la relacién iniciada entre ambas
compafiias tras la adquisicion, por parte de Allianz Direct, del
\ negocio europeo de P&C de iptiQ, momento en el que Tuio pasé
a convertirse en socio de Allianz Direct en seguros de Hogar.
u I El nuevo producto permitird a los clientes elegir entre tres
modalidades de seguro de Autos, incluyendo opciones de
cobertura especificas para vehiculos eléctricos.

La propuesta sera completamente digital, desde la cotizacion hasta la contratacion, y Tuio se encargara de gestionar el
cambio de péliza desde otras aseguradoras sin coste para el cliente.

@ www.asase.eu 45
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Segln destacan ambas compafiias, esta alianza combina
la experiencia de Allianz Direct en suscripcién de
riesgos, pricing e infraestructura tecnolégica con el
enfoque centrado en el cliente y el modelo agil de
distribucién digital de Tuio.

Antes de su lanzamiento, mas de 15.000 usuarios ya se
habian preregistrado en la lista de espera del producto,
reflejando el interés del mercado por una propuesta
digital, inmediata y orientada a simplificar la experiencia
del cliente.

En palabras de Juan Garcia, CEO de Tuio, con el seguro
de Automovil la compafiia da “el siguiente paso natural
en la construccion de una alternativa real en el
mercado”, manteniendo una propuesta 100% digital,
centrada en el cliente y con precios justos.

Con este lanzamiento, Tuio refuerza su posicionamiento dentro del mercado asegurador digital y amplia su oferta en Espafia
junto a un socio estratégico como Allianz Direct.

Fuente: Seguros News

Aon ha publicado su informe Global M&A and
Transaction Solutions Claims Study 2026, en el que
analiza la evolucion del mercado global de seguros
vinculados a operaciones de M&A, incluyendo coberturas
de Representations and Warranties (R&W), Warranty and
Indemnity (W&l), Tax Insurance y Contingent Risk.

El estudio se basa en datos propios de cerca de 2.000
reclamaciones y en mas de 3.000 millones de ddlares
recuperados a escala mundial a través de este tipo de
soluciones. Segun el informe, el mercado continda
evolucionando con cifras récord de recuperaciones en
Norteamérica y una creciente actividad de reclamaciones
en regiones como EMEA y APAC.

“El  entorno global de reclamaciones esta
evolucionando con rapidez. El aumento de Ila
frecuencia, la mayor severidad y los cambios en los
patrones de notificacién estan teniendo un impacto
directo en el mercado de seguros de M&A", sefiala
AON PUBLICA SU INFORME GLOBAL SOBRE Stephen Davidson, Global Head of Transaction Solutions

RECLAMACIONES EN SEGUROS DEM&A 'Y Claims de Aon.

SOLUCIONES TRANSACCIONALES

El informe refleja que, en EMEA, la actividad de
reclamaciones continla acelerandose.

Las notificaciones pasaron de 70 en 2024 a 119 en 2025, mientras que la frecuencia de reclamaciones también sigue en
aumento. Segln los datos recogidos, se notificd una reclamacion en el 21% de las pélizas colocadas en el mercado en 2023.

En Norteamérica, los clientes recuperaron mas de 1.000 millones de délares a través de pélizas transaccionales, de los cuales
mas de 440 millones correspondieron a seguros R&W. El informe destaca ademas el incremento de reclamaciones de elevada
severidad, con cerca del 4% de los casos superando los 100 millones de doélares.

Por su parte, en APAC continta creciendo el volumen de notificaciones de W&I y Tax Insurance, especialmente en Australia,
Nueva Zelanda y otros mercados asiaticos, aunque la tasa de reclamaciones sigue siendo desigual a medida que estos
productos maduran en la regién.
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En Norteamérica, el cumplimiento normativo continla siendo el tipo de incumplimiento mas frecuente, mientras que
también destacan las reclamaciones relacionadas con contratos materiales, estados financieros, cuestiones
fiscales y propiedad intelectual. En APAC, la divulgacion sigue siendo el tipo de incumplimiento mas habitual.

El estudio concluye que la actividad de reclamaciones sigue aumentando a medida que crece el uso de seguros
R&W y W&l y los compradores comprenden mejor el papel de estas pdlizas para protegerse frente a riesgos no
detectados durante los procesos de due diligence.

Desde Aon subrayan que el mercado sigue demostrando el valor de contar con datos de calidad, mejores
herramientas de andlisis y una colaboracion estrecha entre aseguradoras, brokeres y clientes para gestionar el
riesgo de forma proactiva antes del cierre de una operacién y alcanzar resultados eficientes cuando surgen
reclamaciones.

Fuente: Seguros News

DAC BEACHCROFT ANALIZA LOS GASTOS DE
RECTIFICACION Y PREVENCION EN SEGUROS

EN UNA SESION CON CLIENTES Y
PROFESIONALES DEL SECTOR

DAC Beachcroft celebr6 recientemente una sesién
dedicada al andlisis de los gastos de rectificacion y de
prevencién en seguros, un encuentro orientado a conectar
la vision juridica con la practica diaria del mercado
asegurador.

La jornada estuvo liderada por los socios José Maria
Alvarez-Cienfuegos y Luis Enrique Rodriguez Gonzélez, _ T :
que abordaron cuestiones clave relacionadas con esta materia y compartieron su expenenua JUI’]tO a cllentes y profe5|onales
del sector.

El encuentro permitié generar un espacio de debate e intercambio de experiencias, en el que los asistentes pudieron analizar
casos practicos, resolver dudas y reflexionar sobre los principales retos que plantea la aplicacion de estas coberturas en el
mercado.

Desde DAC Beachcroft destacaron el valor de este tipo de sesiones para fortalecer relaciones profesionales, fomentar el

conocimiento especializado y seguir acompafiando al sector asegurador en el andlisis de cuestiones técnicas de especial
relevancia.

Fuente: LinkedIn

. Gomez-Acebo & Pombo y DUAL Group organizardn una
GOMEZ-ACEBO & POMBO Y DUAL GROUP mesa redonda para analizar las Ultimas tendencias en

ORGANIZAN UNA MESA REDONDA SOBRE Warranty & Indemnity (W&I) y Tax Insurance, asi como su
W&l Y TAXINSURANCE papel en operaciones de adquisicion, inversion y financiacién.

En un contexto marcado por la creciente sofisticacion de las
GA_P transacciones corporativas, la sesién abordara las novedades
’\ i\}'() ' mas relevan,tes en este tipo de soluciones. asegur.a.doras,
cada vez mas utilizadas para aportar seguridad, agilidad y

eficiencia en la ejecucion de operaciones.

Novedades y tendencias en WE&I

y Tax Insurance o -
Durante el encuentro se analizard la utilidad de estos

productos para facilitar procesos de M&A, inversién y
financiacién, asi como los principales aspectos practicos que
deben tener en cuenta inversores, financiadores y asesores a
la hora de incorporarlos en una operacion.
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La jornada contara con la participacién de Luis Miguel Melian Theis y Victor Tenorio Pinilla, de DUAL, asi como de Ricardo
Lecaro Manrique, de HWF Partners.

Por parte de Gomez-Acebo & Pombo, intervendran los socios David Gonzalez Galvez, del area de Private Equity/M&A;
Mariana Diaz-Moro Paraja, del area de Fiscal; y Fernando Soto Madrid, del drea de Inmobiliario.

Con esta iniciativa, Gomez-Acebo & Pombo refuerza su apuesta por generar espacios de andlisis especializados en torno a
las tendencias juridicas, fiscales y aseguradoras que estan transformando el mercado transaccional.

Fuente: LinkedIn

GES 40 LEGAL SERVICES PARTICIPA EN
LEGAL TALKS 2026 Y REFLEXIONA SOBRE EL
VALOR DE ESCUCHAR EN EL EJERCICIO
PROFESIONAL

GES 40 Legal Services participd recientemente en Legal Talks 2026, un encuentro impulsado por
Calculatuindemnizacion.es que reunié a profesionales del ambito juridico, tecnolégico y pericial para debatir sobre
innovacioén, gestion de siniestros y nuevas formas de entender la practica profesional.

Durante la jornada, Andrés Segui Barrio, de GES 40 Legal Services, tuvo la oportunidad de compartir espacio con abogados,
programadores, peritos y otros profesionales vinculados al sector, en un entorno orientado al intercambio de perspectivas y
al didlogo entre distintos actores que, en muchas ocasiones, intervienen desde posiciones procesales o negociadoras
diferentes.

Desde el despacho destacaron el valor de escuchar y comprender la vision de todas las partes implicadas en un siniestro. En
este sentido, la sesion permitié profundizar en la perspectiva de las victimas, en la importancia de recibir una compensacién
justa en un plazo razonable y, al mismo tiempo, en la necesidad de explicar el trabajo que realizan las aseguradoras para
verificar los siniestros, prevenir el fraude y evitar que sus costes terminen repercutiendo en el conjunto de los asegurados.

Uno de los temas mas relevantes del encuentro fue también el impacto de la inteligencia artificial en la profesion juridica,
abordado de la mano de Maite.ai. La jornada puso de manifiesto que la tecnologia esta llamada a facilitar el trabajo de los
profesionales y a ganar eficiencia en la gestion del siniestro, pero sin sustituir aquello que aporta verdadero valor: la escucha,
la comprension, la interpretacién de matices, la generacién de confianza, la negociacion y la defensa técnica cuando resulta
necesario.

Desde GES 40 Legal Services subrayaron que este tipo de espacios son GES
especialmente valiosos para ampliar la mirada profesional, mejorar la capacidad 40

de asesoramiento y fortalecer la defensa de los intereses de sus clientes desde
una visién mas completa.

LEGAL SERVICES

El despacho agradecid a la organizacion de Legal Talks 2026 la oportunidad de participar en una jornada que permitié
generar conversacién, compartir conocimiento y reflexionar sobre el futuro de la profesion juridica en un contexto cada vez
mas marcado por la tecnologia, la especializacién y la necesidad de didlogo entre todos los actores implicados.

Fuente: LinkedIn
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Alberto Muiioz Villarreal, socio de Mufioz Arribas
Abogados, ha publicado el articulo “De la condicién de
tercero perjudicado en las pélizas de D&O y otras
cuestiones de interés” en el Boletin de Responsabilidad Civil
de INESE.

En el articulo, Alberto Mufoz analiza la resolucion del
Tribunal Supremo 479/2026, de 25 de marzo de 2026, una
sentencia de especial interés en el ambito de la
responsabilidad civil y los seguros de administradores y
directivos.

El analisis se centra en aquellos supuestos en los que se
discute la legitimacién activa del socio de control de una
sociedad extranjera, cuando el administrador ha realizado
una conducta antijuridica e imputable que ha causado un
dafio directo a dicho socio y este pretende reclamar la
cobertura aseguradora.

Alberto Munoz
Socio

Con esta publicaciéon, Muioz Arribas Abogados continda
aportando conocimiento técnico y andlisis especializado
sobre cuestiones relevantes para el mercado asegurador,
5 especialmente en materias vinculadas a la responsabilidad
ALBERTO MUNOZ VILLARREAL ANALIZA civil, las polizas de D&O y la interpretacién jurisprudencial de
LA CONDICION DE TERCERO coberturas complejas.

PERJUDICADO EN LAS POLIZAS DE D&O

Visitanos en munoz-arribas.com

El articulo esta disponible, bajo suscripcion, en el Boletin de
Responsabilidad Civil de INESE.

Fuente: LinkedIn

WEECOVER CELEBRA UNA JORNADA DE

EQUIPO EN EL PENEDES

Weecover celebré recientemente su Day Off, una jornada de
equipo en el Penedés orientada a reforzar la conexién entre
sus profesionales, compartir experiencias y celebrar los
logros alcanzados por la compafiia.

El encuentro tuvo lugar en la histérica bodega Montrubi,
una finca cuyos origenes se remontan a 1771 y que ofrecio
un entorno singular para una jornada marcada por el
compafierismo, la cultura vinicola y el espiritu de equipo.

WEECOVER

Durante la actividad, el equipo de Weecover pudo conocer la historia de la bodega, recorrer sus instalaciones y descubrir de
cerca el proceso de elaboracién de sus vinos. La jornada incluyé también una cata y una comida en un entorno idilico,
generando un espacio distendido para compartir y fortalecer relaciones internas.

Desde Weecover destacaron que Montrubi fue el escenario perfecto para esta jornada de team building, no solo por su
valor histérico y patrimonial, sino también por representar un ejemplo inspirador de cémo la innovacién, el emprendimiento

y la capacidad de adaptacion pueden transformar un sector tradicional sin perder su esencia.

Con esta iniciativa, Weecover refuerza la importancia de cuidar la cultura de equipo y seguir construyendo un proyecto
s6lido, unido y orientado al crecimiento compartido.

Fuente: LinkedIn
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ACRISURE

BMS lIberia ha anunciado el nombramiento de Juan Antonio
BMS IBERIA NOMBRA A JUAN Mata como presidente de su Consejo Asesor, coincidiendo con

ANTONIO MATA PRESIDENTE DE SU el cierre de su etapa ejecutiva como director general de la
CONSEJO ASESOR compafiia, tras mas de 50 afios de trayectoria profesional y mas

de cuatro décadas dedicadas al sector asegurador.

Juan Antonio inici6 su carrera en el sector en 1984 y, desde
entonces, ha desarrollado una trayectoria marcada por el
liderazgo empresarial, el impulso de la mediacién profesional y
la formacion de nuevas generaciones de profesionales.

En 1987 fue uno de los impulsores y fundadores de Fasur,
iniciativa desde la que contribuy6 a la formacion de mas de
2.000 mediadores de seguros en Andalucia y el sur de Espafia.
Ademas, ha colaborado como docente en la Universidad
Complutense de Madrid.

Reconocido en 1995 con la Medalla al Mérito en el Seguro, Juan
Antonio también participé6 en los trabajos previos a la
elaboracion de la Ley de Mediacién de Seguros Privados.

En 2020 impulsoé la integracion de Juan Antonio en BMS Group, una operacion estratégica que abrié una nueva etapa de
crecimiento y consolidacion para BMS Iberia.

Actualmente, ademas de asumir la presidencia del Consejo Asesor de BMS lberia, Juan Antonio Mata preside desde 2022
Amesgra, la Asociacion de Mediadores de Seguros de Andalucia, forma parte de la junta directiva de la Confederacién

Granadina de Empresarios y es miembro de la Asamblea General de la Confederacién de Empresarios de Andalucia.

Con este nombramiento, BMS Iberia reconoce la trayectoria y aportacion de Juan Antonio Mata al sector asegurador, al
tiempo que refuerza su estructura institucional con una figura de amplia experiencia y profundo conocimiento del mercado.

Fuente: Seguros News

QUALITY BROKERS PARTICIPA EN
UNA JORNADA TECNICA SOBRE

RESPONSABILIDAD EMPRESARIALY
GESTION DEL RIESGO LABORAL

Quality Brokers ha participado en la jornada técnica
organizada por la Asociaciéon Provincial de Constructores
y Promotores de la Vall d'Albaida (Apcvall), con la
colaboracion de Coeval, centrada en las responsabilidades
legales, laborales y empresariales que deben afrontar
empresarios y profesionales en el desarrollo de su actividad.
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El encuentro reunié a representantes empresariales, autébnomos y profesionales de distintos sectores, especialmente
vinculados a la construccion, la ingenieria, las instalaciones técnicas y actividades afines, interesados en conocer
herramientas juridicas y técnicas que les permitan minimizar riesgos y reforzar la seguridad de sus negocios.

En representacién de Quality Brokers intervino Gonzalo Gironés, asesor especialista en riesgos de la correduria, con la
ponencia “Soluciones aseguradoras para transferir el riesgo laboral”. Durante su intervencion, abordé el papel del seguro
como herramienta estratégica para proteger el patrimonio empresarial y garantizar la continuidad de las organizaciones ante
posibles contingencias.

Gonzalo destacd que muchas empresas son plenamente conscientes de sus obligaciones legales, pero no siempre conocen el
impacto econdmico que determinados incidentes pueden generar tanto para la compafiia como para sus administradores.

“Una adecuada politica de gestion y transferencia del riesgo permite a las empresas centrarse en su actividad con
mayor tranquilidad, sabiendo que cuentan con mecanismos de proteccién frente a situaciones que podrian
comprometer seriamente su estabilidad financiera”, sefialé.

La jornada conté ademas con la participacién de expertos en materia
mercantil, tributaria, penal y laboral, quienes analizaron las QUALITYBROKERS
responsabilidades de los administradores de empresas y las obligaciones ASESORES DE SEGUROS
derivadas de accidentes laborales graves, generando un espacio de debate
e intercambio entre los asistentes.

Fuente: Seguros News

David Howden, fundador del bréker Howden, visitd
recientemente Madrid con motivo del Howden Day, un
encuentro que reunié a cerca de 1.000 empleados y
colaboradores del grupo.

Durante su intervencién, David Howden destacé la
importancia estratégica de Espafia dentro de la historia y
evolucion internacional de la compafiia.

Segun sefald, Espafia siempre ha tenido un significado
especial para el grupo, al ser uno de los mercados donde
comenzd su expansién internacional y donde se
consolidaron algunos de los valores que hoy definen a
Howden: ambicién, confianza y voluntad de construir un
proyecto diferente.

El fundador del grupo subray6, ademas, el papel que
continla desempefiando el equipo espafiol en el
desarrollo de la compafila, no solo por los hitos
alcanzados hasta la fecha, sino también por su capacidad
para seguir impulsando nuevas oportunidades de
crecimiento.

DAVID HOWDEN PONE EN VALOR EL PAPEL DE
ESPANA EN EL CRECIMIENTO INTERNACIONAL
DE HOWDEN

David Howden también quiso reconocer la trayectoria de Salvador Marin, responsable de la operativa espafiola, que este
afio cumple 20 afios en Howden. De él destaco su liderazgo, pasion por los clientes, energia y capacidad para inspirar lealtad
dentro del equipo.

En este sentido, record6 que el negocio espafiol se ha convertido ya en el cuarto mayor corredor del pais y que su dimensién
actual equivale al tamafio que tenia todo el grupo cuando Salvador Marin se incorporé a la compaiiia.

Con este encuentro, Howden volvié a poner en valor la fortaleza de su equipo en Espafia y la relevancia del mercado espafiol
dentro de su estrategia global de crecimiento.

Fuente: Seguros News
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ENTREVISTA A...

1. Lo primero de todo Manuel, es hacerte la pregunta que, como tradicion, llevamos
haciendo a nuestros entrevistados desde que salié el primer numero de nuestro
boletin, y es: ;:Cémo llega el mundo del seguro a tu vida y como fue tu camino hasta
llegar a ser Director General de Intercaucion?

Creo que el mundo de los seguros es un gran desconocido. Al principio atrae poco a los
candidatos que buscan su primer empleo, pero, una vez lo conoces, te atrae y te engancha.
En mi caso particular, cuando terminé la carrera de Derecho estaba abierto a trabajar en
cualquier sector. Simplemente descarté inicialmente la banca y los seguros porque, en
aquel momento, sinceramente, no me atraian. Sin embargo, el destino me encaminé hacia
este sector y hoy llevo mas de 35 afios dedicado al seguro de caucién.

Es cierto que, una vez iniciada mi carrera profesional en Amaya Seguros (los mas mayores
se acordaran del equipo ciclista) elegi caucién porque era el gran desconocido, y porque el
analisis de riesgo y la especializacién siempre me habian atraido.

Posteriormente, tras casi ocho afios en Cesce suscribiendo caucién y también seguros de
crédito, me incorporé a St Paul Espafia como responsable de caucién. St Paul fue adquirida
por el grupo HCC y, a su vez, HCC fue adquirido por Tokio Marine, dando lugar a Tokio
Marine HCC, donde llegué a ser consejero y director general de la compafiia en Madrid.

En 2016 iniciamos la operacion de Intercaucién, una agencia de suscripcién especializada
en caucién con la que este afio celebramos 10 afios desde el inicio del proyecto. Durante
este tiempo, hemos logrado posicionarnos en las primeras posiciones del ranking espafiol
del mercado de caucién, algo de lo que nos sentimos especialmente orgullosos.

2. Después de una dilatada carrera dentro del seguro, y mas concretamente en el
ramo de caucién ;Qué crees que ha cambiado mas en la forma de suscribir desde tus
primeros afios en el sector hasta el dia de hoy?

Creo que tuve la suerte de encabezar, junto a otros profesionales del sector que éramos
muy inquietos y a quienes nos atraian las novedades tecnolégicas y los nuevos métodos de
andlisis, el cambio hacia un anélisis mas riguroso y especializado de las operaciones de
caucién. Antiguamente, estas operaciones se suscribian de una manera mas generalista,
en consonancia con otros seguros generales.

En retrospectiva, este es posiblemente el cambio mas llamativo que observo.
Afortunadamente, hoy en dia se aplican métodos muy consistentes y contamos con acceso
a herramientas y a una informacién mucho mas precisa y rigurosa que antafio. Me gustaria
pensar que he podido contribuir de alguna manera a que esto haya cambiado, aportando
mi granito de arena.

Evidentemente, el mercado actual, con cerca de 50 proveedores de cauciéon en Espafia
frente a las cinco o seis aseguradoras tradicionales que operaban antes en este ramo, no
tiene nada que ver con el de entonces. El volumen de primas se ha incrementado
notablemente y los mediadores y brokers se han especializado mucho mas de lo que
ocurria antiguamente.

La competencia es ahora mucho mas intensa y el nivel de servicio es francamente bueno.
Aun asi, mantener la confianza de los clientes durante tantos afios, ofrecer capacidades
elevadas con una entidad con rating AA por S&P y asegurar un servicio rapido y eficaz
siguen siendo claves para estar bien posicionados en este sector, como es el caso de
Intercaucion a través del grupo AXA.

JUEVES, 18 DE JUNIO DE 2026

1. ¢Cual dirias que es tu lema de vida?

Mi lema siempre ha sido “querer es poder”. Creo que
cuando una persona cree de verdad en algo, se esfuerza,
es constante y no se rinde, al final las cosas salen. No
siempre es fécil ni inmediato, pero esa actitud me ha
funcionado siempre en la vida. Para mi, la voluntad y el
esfuerzo son fundamentales y siempre se consigue lo
que se pretende. jSiempre!

2. ;Qué es lo més importante para ti a nivel personal?

Sin duda, mi familia. Soy una persona que valoro
muchisimo el entorno familiar y lo mdas importante para
mi son mis hijos y toda mi familia. Creo que no hay nada
que se disfrute més y mejor que en familia, ya sea un
gran plan o simplemente estar juntos. Por supuesto, los
amigos son igualmente esenciales y vitales para disfrutar
de la vida y de las experiencias vitales, pero al final
cuando nacemos y cuando nos vamos siempre lo
hacemos rodeados de los nuestros.

3. ¢Qué hobbies o aficiones tienes?

El deporte ha sido fundamental para mi. jSin deporte, el
estrés me matal. jHe practicado de todo! futbol,
baloncesto, esqui, bici, montafiismo, correr, tenis, padel,
frontén etc.. Precisamente por correr me han tenido que
operar de la espalda y ahora estoy més enganchado al
Pickleball, al golf y caminatas por la montafia. jLos afos
no perdonan! También me gusta mucho el cine. Uno de
mis hobbies preferidos es ver peliculas y series en una
pequefia sala de cine que tengo en casa. Es una forma
de desconectar y disfrutar mucho que junto a la lectura y
a la jardineria los fines de semana consumen una parte
importante de mi tiempo de ocio.

4. ;Tienes algo que colecciones?

Si, quizé podria decir los relojes. Es una pequefia pasion
que mi hijo me ha despertado de nuevo. Siempre me han
gustado y tengo una pequefia coleccién, aunque no
necesariamente por su valor econémico, sino que tengo
algun reloj regalado de hace mucho tiempo, alguno de
mdés de 20, 30 o 40 afos. No son especialmente caros,
pero si tienen un valor sentimental para mi, y eso los
hace anicos. jSorprende todo lo que mueve la industria
de los relojes!

5. ¢Qué te gustaria transmitir a tus hijos y a las
personas que te rodean?

Me gustaria transmitirles que en la vida hay que ser
constante, honesto y disfrutar de las cosas importantes.
Que hay que esforzarse por lo que uno quiere, pero sin
perder nunca de vista a la familia y a los amigos, los
valores y las pequerias cosas que te hacen feliz. Al final,
creo que la vida va de eso: de luchar por tus objetivos,
cuidar a los tuyos y disfrutar del camino.
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3. La caucién sigue siendo, para muchas empresas, una alternativa mucho menos conocida frente al aval bancario ;Qué
argumentos suelen ser mas efectivos para explicar como funciona el seguro de caucién y cual es el valor que puede aportar a
los clientes frente al aval?

Si dividimos el mercado en Gran empresa, medio mercado y Pyme, en el nivel mas alto, el seguro de caucion es una herramienta bien
conocida por los directores financieros de las grandes corporaciones, que lo utilizan con frecuencia y que suelen hacerlo conviviendo con
los avales bancarios. En este caso, si yo fuera CFO de una entidad grande, me aseguraria de contar con lineas de garantias tanto con
bancos, mediante avales, como con aseguradoras, mediante certificados de seguro de caucién, para cubrir cualquier incertidumbre a la
que pudiera enfrentarse la sociedad.

A los bancos hay que tenerlos muy cerca, especialmente cuando se trata de financiacién. En épocas de ciclos econémicos tensos, la
financiacién es vital. Pero también conviene contar en todo momento con el apoyo de las aseguradoras de caucion, especialmente
cuando los volumenes e importes de las garantias son muy elevados, como ya ocurrié hace no mucho en el mercado de la electricidad, o
cuando un endeudamiento elevado impide a la banca apoyar con avales bancarios por un CIRBE excesivo. La gran ventaja del seguro de
caucion es, precisamente, que las garantias de cauciéon no consumen CIRBE.

Las compafiias de medio mercado también conocen, en general, bastante bien el seguro de caucién. Todavia es necesario mejorar el
indice de penetraciéon en algunos sectores, pero cada dia mejora, y aqui la labor de los mediadores resulta vital para ofrecer este
producto.

Por Ultimo, las pymes son quiza el segmento en el que existe un mayor desconocimiento de la caucién, y donde todavia queda camino
por recorrer. Si bien cabe preguntarse, desde un punto de vista estratégico, si este mercado resulta o no tan atractivo desde el punto de
vista siniestral. Y, si finalmente se decide que si lo es, conviene seleccionar muy bien este tipo de riesgos y centrarse en la larga
experiencia de este tipo de clientes.

4. Intercaucion ha comunicado un récord de primas en 2024 y un crecimiento superior al 20% en 2025 ;Cudles han sido los
factores que han logrado este crecimiento? En 2026 se traslado un crecimiento mas conservador, del 10% ;Responde esto a
prudencia, a madurez del mercado o simplemente una decisién de tono mas estratégico a la hora de seleccionar riesgos?

Desde que Intercaucion inicié su andadura hace 10 afios, siempre hemos sido muy conservadores con los presupuestos. Hemos querido
crecer despacio, pero de manera constante y, sobre todo, muy saludable, con ausencia de siniestralidad. Afortunadamente, lo hemos
conseguido hasta la fecha, incluso creciendo cada afio por encima de lo presupuestado.

Sin embargo, cuando el volumen de primas supera el nivel de los 20 millones de euros anuales, resulta mas dificil crecer. A ello
contribuyen diversos factores, como la altisima competencia existente en el mercado, con proveedores nuevos de caucién que entran
practicamente todos los meses; un cierto agotamiento de determinadas modalidades de garantias, como las de conexién a la red
eléctrica, que supusieron una parte relevante del mercado de caucién en afios pasados, pero que ahora se han estancado claramente; la
ausencia de Presupuestos Generales del Estado en los Ultimos ejercicios, que impide incrementar la inversién publica y la licitacion oficial
y, por ende, la emisién de garantias publicas; y, por ultimo, la situacién geopolitica internacional, que sin duda afecta al ciclo econémico.
Todo ello nos lleva a ser todavia mas conservadores en el crecimiento organico y a seguir enfocandonos en la ausencia de siniestralidad,
que, a la postre, es lo que asegura el éxito a largo plazo de las operaciones de las agencias de suscripcion y de las aseguradoras en
general.

5. Desde tu experiencia y sobre todo en base a tu opinién ;qué diferencia a un broker que entiende bien la caucién de uno que
simplemente lo tramita como una garantia mas? ;Le darias un consejo a ese broker que esta empezando a la caucion?

Las elevadas capacidades de caucién disponibles en el mercado, la ausencia de siniestros relevantes en los uUltimos afios y la altisima
oferta de proveedores de caucién en Espafia estan provocando hoy un mercado mas blando. En este contexto, el broker desempefia un
papel fundamental, ya que es quien mueve las operaciones de un lado a otro del mercado, quien en ocasiones se enfrenta a posibles
practicas de dumping por parte de algunos proveedores de caucién y quien, ademas, debe responder a la exigencia de inmediatezy a la
necesidad de prestar un servicio excelente al cliente. Un cliente que, al conocer todo lo anterior, exige cada vez mas. Y esto no es facil de
manejar.

La labor del broker especializado en este mercado es, si cabe, mucho mas importante de lo que venia siendo tradicionalmente.
Actualmente, al broker se le exige no solo un conocimiento técnico avanzado, incluyendo el dominio de tipos de garantias mas
especializadas que han aparecido en los ultimos afios, sino también un comportamiento ético acorde con el tratamiento de las
operaciones. Esto afecta, en ocasiones, al establecimiento de tasas blandas para cubrir las exigencias del cliente, pero siempre dentro de
los limites ofertados por las aseguradoras.

No es tarea facil dar consejos ante esta situacién. En mi opinién, con los afios de experiencia que me acompafian, quiza recomendaria
pensar siempre en el largo plazo y no en el corto, mantener la reputacién del broker por encima de cualquier otra consideracién y actuar
con la profesionalidad que se espera de esta labor de mediacion tan ardua y compleja.

IntercauciON
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Buzén de Sugerencias de ASASE.

En ASASE queremos que la opinién de los socios cuente, para ello hemos puesto a disposicion de estos un buzén de
sugerencias.

En este espacio, socios como partners podran compartir informacion y noticias para futuros boletines, ideas para formaciones,
sugerencias para nuevos proyectos o consultas y peticiones.

iiParticipa y comparte tus ideas hoy mismo!!

Presentamos nuestro quinto episodio del Podcast de ASASE de su 22 temporada.

Ya esta disponible en spotify, el quinto episodio de la segunda temporada del podcast de ASASE, donde hemos hablado
con dos verdaderos profesionales, Angel Mas Managing de Am Trust International Specialty y CEO de Am Trust
International Underwriters y Mercedes Castillo Directora Comercial de Am Trust International, quienes nos ofrece
una visién de lo que valoran los proveedores de capacidad, mas alla de la propia delegacién: confianza, estabilidad en el
largo plazo...

Ademas profundizamos con ellos como es el dia a dia despues de la firma de binder y como se hace el seguimiento de
cartera.

Podéis disfrutar del episodio aqui.

Congreso de ASASE 2026: ya estamos trabajando...

Desde ASASE ya hemos comenzado a preparar todo lo necesario para la celdbracion del Congreso de ASASE 2026, uno de
los encuentros mas importantes del afio para nuestra asociacion y para el ecosistema de Agencias de Suscripcion.

Aunque la fecha definitiva se confirmara en los préximos dias, estamos barajando como opcién el jueves 22 de octubre de
2026, por lo que recomendamos a todos los socios que vayan reservando esta fecha en sus agencas.

En las proximas semanas iremos compartiendo mas inforamcién a través de los canales habituales de ASASE:

e Correos informativos a los socios

¢ Noticias y comunicaciones

¢ Informacion sobre participaciéon en conferencias, mesas redondas y patrocinios

¢ Recogida de feedbach de los socios para construir un congreso Util, participativo y alineado con las necesidades del
sector.

Os animamos a estar atentos a las préximas comunicaciones, ya que vuestra participacién sera muy importante para
consolidar el Congreso como un punto de encuentro para todas las Agencias de Suscripcién en Espafia.

Todo esto es posible gracias a nuestros socios
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https://aleacover.com/
https://anv.eu.com/
https://www.aon.com/spain/default.jsp
https://www.ayaxsuscripcion.com/
https://chanceunderwriting.es/
https://www.coopermga.com/
https://www.crouco.com/
https://www.everat.es/
https://exseluwa.com/
https://www.fullcover.eu/
https://helixmarine.es/
https://hispaniarb.com/
https://www.iberianinsurance.es/
https://nuvu.es/
https://www.synergyinsurance.eu/
https://tecnicaaseguradora.com/
https://ssriberia.es/
https://www.namesuagency.com/
https://epsom.es/
https://www.mana-uw.com/
https://www.verspierenagencia.es/
https://www.pantaenius.com/es-es/
https://www.myrteaiberica.com/
https://tuio.com/ld/home?utm_term=tuio%20com&utm_campaign=Camp_Tuio_Branding&utm_source=bing&utm_medium=cpc&hsa_acc=2158839909&hsa_cam=15019656195&hsa_grp=1318316088410837&hsa_ad=&hsa_src=o&hsa_tgt=kwd-82395672461851:loc-3222&hsa_kw=tuio%20com&hsa_mt=e&hsa_net=adwords&hsa_ver=3&msclkid=55711fefa2521a24fb8a790858ca6529
https://daxelinsurance.com/
https://www.assu.es/
https://www.dualinsurance.com/es-es
https://credicand.es/
https://novacover.eu/es/novacover-espanol/
https://heymondo.com/es/seguro-de-viaje-temporal/
https://www.barentssurety.es/
https://web.ambest.com/home
https://www.macre.es/home/
https://mayritbroker.com/
https://www.wiire.es/
https://www.twobirds.com/
https://www.ges40.com/
https://www.munoz-arribas.com/
https://www.imeureka.com/#:~:text=IMeureka%20es%20una%20plataforma%20colaborativa
https://atrinium.com/
https://www.dacbeachcroft.com/es-ES/
https://weecover.com/
https://www.insurebrokers.es/
https://cccorredors.com/
https://onriskseguros.com/
https://ga-p.com/
https://oneunderwriting.com.au/
https://www.stoik.com/es-es
https://albroksa.com/
https://intercaucion.com/
https://amtrustfinancial.com/
https://acrisure.es/
http://www.asase.eu/
https://www.qbind.eu/
mailto:info@asase.eu
mailto:info@asase.eu
mailto:info@asase.eu
mailto:info@asase.eu
https://www.linkedin.com/in/goraortstorner/?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_profile_view_base_contact_details%3BPwnBgcMaTiGCUhikv2%2FEIg%3D%3D
https://open.spotify.com/episode/6XOvu90on8WvvaCvMD5B8m?si=cb1dcdb6a596498c
https://helixmarine.es/
https://www.linkedin.com/in/angel-mas-5213921/?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_profile_view_base_contact_details%3BmrhjPD3AR%2BuOf1pAVhxqxg%3D%3D
https://www.amtrustinternational.com/specialty/
https://www.amtrustinternational.com/
https://www.amtrustinternational.com/
https://www.linkedin.com/in/mercedes-castillo1/?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_profile_view_base_contact_details%3BVDgibBb8Se%2BvlgZ8E9eyjA%3D%3D
https://www.amtrustinternational.com/
https://www.linkedin.com/in/goraortstorner/?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_profile_view_base_contact_details%3BPwnBgcMaTiGCUhikv2%2FEIg%3D%3D
https://open.spotify.com/episode/6XOvu90on8WvvaCvMD5B8m?si=6iibuB9MT0qYESwC0HsrAA
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